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ПОДРОБНОСТИ

КАБМИНОВСКИЕ ПОСИДЕЛКИ

За увеличение
доли до
16,81%
казахстанские
власти
заплатят
$1,78 млрд,
но только
после начала
добычи.

ВКРАТЦЕ

Балхашская ТЭС заинтересовала
инвесторов
К реализации проекта строительства Балхашской ТЭС
проявляют интерес китайские и южнокорейские инвес#
торы, сообщил вице#министр энергетики и минеральных
ресурсов Дуйсенбай ТУРГАНОВ. По его информации, про#
являли интерес к участию в конкурсе и французские ком#
пании, но «в последний момент отказались».

 Как сообщалось, АО «Самрук/Энерго» объявило в октябре о
проведении открытого конкурса по выбору стратегического ин/
вестиционного партнера для реализации проекта строитель/
ства Балхашской ТЭС. Заявки на участие в конкурсе принима/
ются до 13 ноября. Это первый энергетический проект, который
планируется реализовать на принципах государственно/част/
ного партнерства. Согласно ТЭО, подготовленному институтом
«КазНИПИЭнергопром», начать строительство Балхашской ТЭС
мощностью 2640 МВт предполагается в текущем году.

«Азия Авто» в разы увеличит
выпуск продукции
Автосборочное предприятие «Азия Авто» планирует шес#
тикратное увеличение объемов выпускаемой продукции,
а также существенное расширение рынка сбыта. Такие
планы заложены в недавно подписанном между казах#
станским АО и российскими партнерами соглашении.

 Как сообщил на расширенном заседании парламентской
фракции партии «Нур Отан» во вторник в Астане вице/пре/
мьер Казахстана Умирзак ШУКЕЕВ, предполагается, что в
ареал продаж продукции этого завода войдут рынки Сиби/
ри, Алтая, Дальнего Востока и Средней Азии. Планируется
также довести выпуск до 120 тысяч автомобилей в год, а ин/
вестиции довести до $150 млн. Общий объем инвестиций в
развитие производства на указанном заводе на сегодняш/
ний день составляет $50 млн, количество занятых на произ/
водстве – 350 человек. Со времени возникновения АО «Азия
Авто» и до первого полугодия 2008 года выпущено почти 20
тысяч автомобилей.

GSM Kazakhstan предупреждает
о мошенничестве
Оператор мобильной связи GSM Kazakhstan с торговой
маркой K’Cell предупреждает о возможном мошенниче#
стве через SMS#сообщения и уведомляет, что «не прово#
дит розыгрыша мобильных телефонов и других ценных
призов с компанией «Астана Моторс» и «Русским Радио».

 «В последнее время в абонентские отделы обращаются
клиенты компании, ставшие жертвами мошеннических дей/
ствий со стороны незнакомых людей», – указывается в рас/
пространенном сообщении GSM Kazakhstan. Согласно пресс/
релизу некоторыми клиентами «было получено SMS/сообще/
ние с уведомлением о крупном вещевом выигрыше с предло/
жением загрузить определенное количество карт оплаты для
получения приза». GSM Kazakhstan рекомендует при получе/
нии такого рода SMS/сообщений обращаться в правоохра/
нительные органы с целью скорейшего выявления фактов
мошенничества.

 По сообщениям Интерфакс#Казахстан

Меморандумом по ценам на ГСМ
Глава Минэнерго обещает казахстанцам дешевый бензин, а глава

правительства – ускорение в реализации прорывных проектов

Энергетический вопрос
изначально на суббот�
нем совещании не пла�

нировался и пошел вне повест�
ки дня. Открывая заседание,
премьер�министр обратился к
Сауату Мынбаеву с вопросом:

– Совершенно справедливо
нам говорят, что когда росла
цена на нефть во всем мире, то
росла цена и на топливо внут�
ри страны. Теперь цена на
нефть падает. Как будете регу�
лировать падения цен на горю�
че�смазочные материалы?

В ответ министр сообщил,
что главный рычаг такого регу�
лирования – меморандум, под�
писанный на уровне Мини�
стерства энергетики. Постав�
щики обязались снизить цены
на бензин и дизельное топливо.

По данным Минэнерго, се�
годня текущая цена бензина
АИ�80 составляет в среднем
по республике 84,5 тенге, а по
меморандуму он должен сто�
ить 60 тенге за литр. Для АИ�
92 и АИ�93, текущая цена ко�
торых сегодня 96 – 101 тенге,
предполагаемая верхняя гра�
ница определена в 87 тенге за
литр. АИ�95 и АИ�96 вместо
109 тенге будут стоить 100.
Цена же на зимнее дизельное
топливо снизится с текущих
118 – 119 тенге до 94.

Не выкручивать руки
Самой важной частью ме�

морандума министр назвал
поставки мазута. По его сло�
вам, с недропользователями
достигнута договоренность о
поставке 800 тысяч тонн. При
этом в июле при рыночной
цене 75 тысяч тенге за тонну
оговоренная цена составляла
48 тысяч тенге, а по новому
меморандуму снижена до 27
тысяч.

– Это очень�очень значи�
тельное, порядка 40%, снижение
цены на дизельное топливо, –
подчеркнул министр. – В рам�
ках той программы, по которой
мы собирались обеспечивать
социальные, социально�комму�
нальные объекты, и в частности
Жамбылскую ГРЭС, это озна�
чает и снижение бюджетной
поддержки.

Министр сообщил, что «в
обмен на снижение цен недро�
пользователи, поскольку яв�
ляются конечными владельца�
ми нефтепродуктов, попроси�
ли рассмотреть снижение по�
шлин на мазут до уровня $82,2
за тонну, а также уравнения
ставки пошлин на вакуумный
газойль к мазуту». По словам
главы ведомства, это уже со�
гласовано.

Министр отметил также,
что экспортная таможенная
пошлина по существующей
методике исчисляется исходя
из экспортной цены на нефть
$120 – 130 за баррель. Однако
на сегодняшний день она упа�
ла до $68 – 69, и недропользо�
ватели попали в так называе�
мую вилку.

– Они испытывают доста�
точно большие трудности, и
будут испытывать. Речь не

идет об изменении ставок, речь
идет о том, чтобы базу исчис�
ления цены с трехмесячного
периода привести к двухне�
дельному, может быть – месяч�
ному. Нам кажется, это разум�
ная просьба со стороны недро�
пользователей, – пояснил
свою позицию Сауат Мынба�
ев, добавив, что, кроме того,
Минэнерго рассматривает
вопрос снятия запрета на экс�
порт, но только в случае обес�
печения внутреннего рынка.
Пока из Казахстана закрыт эк�
спорт всех видов нефтепродук�
тов до 1 января 2009 года.

Комментируя предложения
своего ведомства, министр
признал, что такие меры посто�
янно применять нельзя. Ситуа�
ция, по его мнению, должна «в
корне» измениться с вступле�
нием в действие нового Нало�
гового кодекса, проект которого
сейчас рассматривает парла�
мент. В этом документе, напом�
нил он, заложены «базовые ус�
ловия для регулирования от�
расли», в частности значитель�
ная дифференциация налого�
обложения при экспортных по�
ставках и поставках на внут�
ренний рынок.

– Нужно обеспечить меха�
низм, чтобы он в действитель�
ности воплощался. Потому
что сейчас, когда понизилась
внешняя, экспортная цена,
внутренняя цена упала не сра�
зу. Для этого требуется прила�
гать какие�то организацион�
ные, административные уси�
лия. Этого не должно проис�
ходить, – признал Сауат
Мынбаев.

Министр попросил главу
правительства продлить сроки
работы над законом «Об оборо�
те нефтепродуктов», с тем что�
бы предусмотреть жесткий ме�
ханизм, который заставит
внутренние цены на нефтепро�
дукты меняться вслед за вне�
шними как в сторону повыше�
ния, так и в сторону пониже�
ния, но «со значительным раз�
рывом, который предусматри�
вается нынешним Налоговым
кодексом».

Карим Масимов, согласив�
шись с просьбой и дав на дора�
ботку две недели, подчеркнул,
что системные меры для регу�
лирования отрасли крайне не�
обходимы:

– Вы достигли соглаше�
ния, применив администра�
тивный ресурс, для того что�
бы снизить цены. То, что сей�
час люди почувствуют сниже�
ние, должны почувствовать,
это хорошо. Но каждый раз
так действовать, выламывать
руки, – это, наверное, не очень
рыночно.

По его мнению, механизм,
заложенный в новом Налого�
вом кодексе, позволяет «пере�
форматировать весь процесс,
для того чтобы уровень цен на
ГСМ внутри страны отличал�
ся ровно на уровень снижения
налогов для поступления на
внутренний рынок».

Читайте
дальше с. 18

АСТАНА – Министерство энергетики и минеральных
ресурсов обещает резкое снижение цен на ГСМ. На
субботнем заседании правительства министр Сауат
МЫНБАЕВ сообщил о договоренностях, достигнутых
энергетическим ведомством с нефтяными компаниями.
Однако премьер Карим МАСИМОВ не похвалил главно+
го энергетика страны за хорошие новости, а, напротив,
сделал замечание за излишнюю увлеченность админист+
ративными мерами регулирования.

Анастасия ПРИЛЕПСКАЯ

По словам Сауата МЫНБАЕВА, предполагаемая верхняя граница для АИ/92
и АИ/93 определена в 87 тенге за литр вместо 96 – 101, АИ/95 и АИ/96 будут
вместо 109 стоить 100 тенге.

Выдать первую нефть Ка/
шагана должны были

еще в 2005 году, но в назна/
ченный срок «черное золото»
на рынок так и не пошло.
Итальянская компания ENI,
возглавляющая консорциум
по разработке месторожде/
ния, взяла на себя новые обя/
зательства – дать нефть в
2008/м, но уже за год до на/
значенного срока стало ясно,
что и это заявление останет/
ся на словах. Начались новые
переговоры казахстанского
правительства и консорциу/
ма, в которые пришлось вме/
шаться итальянскому пре/
мьеру Сильвио БЕРЛУСКО/
НИ. Вопрос удалось уладить
полюбовно.

Сказали – сделали
Выступая в понедельник,

3 ноября, в Сенате, премьер/
министр Карим МАСИМОВ
охарактеризовал как важное
событие завершение перего/
воров с западными инвесто/
рами – участниками Северо/

Каспийского консорциума по
разделу продукции на Каша/
ганском месторождении. «Не/
смотря на беспрецедентное
лоббистское давление извне,
власть обеспечила нацио/
нальные интересы страны, ос/
таваясь в рамках действующе/
го законодательства и между/
народных стандартов, – ска/
зал г/н Масимов.

Продолжая тему нацио/
нальных интересов, он также
отметил: «В этом ряду следу/
ет рассматривать ведущиеся
переговоры по «Богатырь Ак/
сесс Комиру», «Мангистауму/
найгазу», а также уже состо/
явшееся возвращение под
контроль государства всех
трех нефтеперерабатываю/
щих заводов, расположенных
на территории государства.
Казахстан был, есть и будет
приверженцем стабильности
контрактов. Однако они в рав/
ной мере должны соблюдать/
ся всеми сторонами.

Читайте
дальше с. 19

В деле Кашагана
поставлена точка

Переговоры казахстанского правительства с
консорциумом нефтедобывающих компаний

завершились победой «КазМунайГаза»
Почти полтора года продолжались переговоры казах#
станского правительства и консорциума компаний, от#
ветственных за освоение уникального по запасам не#
фтяного месторождения Кашаган на шельфе Каспий#
ского моря. И вот наконец в конце прошлой недели
было объявлено, что Казахстан повысил свою долю в
консорциуме, а новой операционной компании North
Caspian Operating Company поставлено жесткое усло#
вие по срокам начала промышленной добычи.

Валерий МАРКОВ

Не было бы счастья,
да несчастье помогло

На радость народу бензин, съедавший ощутимую
часть семейных бюджетов, дешевеет

В субботу кабмин устами главы Мин#
энерго пообещал значительное сниже#
ние стоимости нефтепродуктов, а в по#
недельник из регионов начали поступать
сообщения о реакции рынка на это обе#
щание. Как себя сегодня ведут цены на
ГСМ в разных городах страны, выясняли
наши корреспонденты.

ГОРЮЧИЙ ВОПРОС

НПЗ на цены не влияет
В Павлодаре меморандум по снижению

цен на ГСМ выполнен в срок и в точном
соответствии с заявлением министра
энергетики. В прошлую субботу бензин и
дизтопливо подешевели на заправках ТОО
«Гелиос», а на следующий день ценники
стали меняться и на других АЗС.

Сегодня «народная» марка АИ/80 на
«Гелиосе» стоит 60 тенге, что на 23 тенге
меньше, чем было на прошлой неделе. АИ/
93 упал в цене со 100 до 87 тенге, АИ/96 –
со 110 до 100 тенге, дизтопливо продает/

ся по 87 тенге за литр. На заправках дру/
гих компаний топливо продается на две/
три тенге дороже, и только на 80/й бензин
цена существенно отличается от обещан/
ной министром: не 60, а 76 – 78 тенге. До
этого ГСМ в области существенно не де/
шевели, несмотря на нефтяной обвал,
только месяц назад произошло незначи/
тельное удешевление на 3/4 тенге.

ТОО «Гелиос» на днях распространило
пресс/релиз, в котором сообщает, что ус/
тановленные цены сохранятся до конца
января 2009 года. Другие продавцы подоб/
ных заявлений не делают, однако понятно,
что им придется держать равнение на мо/
нополиста. Между тем от решений руко/
водства Павлодарского нефтехимическо/
го завода стоимость ГСМ официально не
зависит: завод работает на давальческой
нефти, поэтому продукты переработки ему
не принадлежат.

Читайте
дальше с. 18

1000 тенге – за квадратный сантиметр при размещении рекламного
модуля на 1, 3 и 5 полосах;

800 тенге – за квадратный сантиметр при размещении на 16 полосе;

600 тенге – за квадратный сантиметр при размещении
рекламных макетов на внутренних полосах.

По всем вопросам обращайтесь в рекламный отдел редакции: 8(727) 263#58#46

Расценки на размещение рекламных макетов в нашей газете:

Стоимость квадратного сантиметра при размещении имиджевых статей –
 1000 – 1200 тенге. При долгосрочных контрактах возможны скидки.

Избыток
сказался
на цене

Но аким обещает,
что к февралю зерно

подорожает
Избыток зерна на рын#
ке СНГ, куда поставля#
ют большую часть сво#
ей продукции коста#
найские аграрии, ска#
зался на его цене. Ес#
ли до конца сентября
трейдеры скупали пше#
ницу в среднем по
$277,8, то к началу но#
ября уже по $190. Од#
нако аким Костанай#
ской области Сергей
КУЛАГИН считает, что
это дело временное.

Евгений
ШИБАРШИН

Выступая на совеща/
нии по итогам сельско/
хозяйственного года,
аким заявил, что к фев/
ралю цена вырастет.
Мол, зерну, выращенно/
му в климатических усло/
виях России и Украины,
не хватает клейковины,
которой много именно в
костанайской пшенице,
поэтому, чтобы получить
качественную муку, там
вынуждены мешать свое
зерно с казахстанским.

Почему именно в
феврале? Такова уж
цикличность зернового
рынка. Ощущают это на
себе костанайские хле/
бопеки через цену поку/
паемой ими муки. Не/
смотря на то что сто/
имость одного кило/
грамма муки высшего
сорта упала с 72 тенге
до 50, Костанайский го/
родской хлебозавод не
собирается отдавать
магазинам свой хлеб
дешевле 36,5 тенге за
булку (в магазинах он
стоит 38 – 39 тенге).

– Такая цена при по/
дешевевшей муке более
реально соответствует
нашим затратам, – ут/
верждает руководитель
хлебозавода Галина БЕ/
СЕДА. – Мы бы сейчас
могли обойтись и без
помощи муки из зерна
областного стабилиза/
ционного фонда. Опыт
прошлых лет говорит,
что при любой ситуации
в феврале происходит
удорожание муки. На/
верняка следующий год
не будет исключением.

Пока же многие хле/
бопеки Костаная, стре/
мясь не упустить воз/
можность, закупают по/
дешевевшую муку впрок
и сбрасывать цену сво/
его хлеба не собирают/
ся. Зачем, если в фев/
рале опять придется
повышать?

Кстати, динамика
экспорта муки из Коста/
найской области, в отли/
чие от зерна, положи/
тельная. Только за 9 ме/
сяцев увеличение про/
изошло на 14%. Очевид/
но, что влияет не только
хорошее качество муки,
но не последнюю роль
играет и снижение цены.
Местные хлебопеки го/
ворят, что мельницы
свою продукцию им про/
сто навязывают. Воз/
можно, они пошли бы и
на еще большее удешев/
ление, если бы это не
было им в убыток.

АКЦЕНТ
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«Алихан, а чем питается ку/
рица?» – прервал Карим МА/
СИМОВ доклад руководителя
аграрного холдинга, и даль/
нейшие двадцать минут засе/
дания ушли на обсуждение кор/
мового вопроса. Глава «КазАг/
ро» Алихан СМАИЛОВ объяс/
нил, что птицы, как правило,
потребляют корм, в основе ко/
торого ячмень и овес, поэтому
при каждой фабрике будет
комбикормовый цех.

Министр сельского хозяй/
ства Акылбек КУРИШБАЕВ в
свою очередь сообщил, что в
Казахстане ячменя достаточно
не только для обеспечения
внутреннего рынка, но и для
продажи на экспорт.

Конкуренция
«ножкам Буша»

От диалогов о том, что едят
куры, перешли к вопросу, сколь/
ко они сами стоят.

– Не первый год этот воп/
рос обсуждаем, все время по/
лучалось, что наше яйцо и ку/
рица становились неконкурен/
тоспособны. Дешевле привез/
ти куриную ножку из Америки
кораблем, поездом. За счет
чего она получалась дешевле а
наша, произведенная здесь,
курица – дороже? – спросил
премьер у аграриев.

Как выяснилось, проблема
была в уровне технологий. Но
теперь, как заверяют предста/
вители аграрных ведомств, ка/
захстанские курицы смогут по
цене конкурировать с амери/
канскими.

– Себестоимость мяса кур
на этих современных птице/
фабриках ниже, потому что
здесь используются совре/
менные технологии кормления,
выращивания и производ/
ства, – объяснил глава Мин/
сельхоза.

Помимо птицефабрик, в
антикризисном портфеле
«КазАгро» находятся также
проекты еще по двум направ/
лениям. Первое – развитие
сети тепличных хозяйств. По
словам главы «КазАгро», в
стране дополнительно требу/
ется 168 гектаров теплиц. Про/
ектом предлагается в течение
трех лет вводить в эксплуата/
цию по 20 гектаров теплиц в
окрестностях крупных городов,
для чего требуется 14,5 млрд
тенге на три года.

В этом же блоке – разви/
тие сети овощехранилищ, ко/
торые обойдутся в 1,5 млрд
тенге в год, а также внедрение
новых технологий промышлен/
ного производства плодов и
овощей на открытом грунте с
применением капельного оро/
шения, что потребует еще 1,8
млрд тенге.

Завалим Россию
мясом

Завершив овощную и кури/
ную темы, кабмин перешел к
обсуждению второго блока
проектов, предложенных хол/
дингом «КазАгро», – в сфере
животноводства и производ/
ства мясной продукции

– На сегодня нет практи/
чески экспорта мяса. При этом
рынок России импортирует
ежегодно 2 миллиона тонн мяса
в основном из Бразилии, Ар/
гентины и Мексики. Казахстан
мог бы увеличить объемы про/

изводства мяса при наличии
экспортного рынка. Даже если
экспортировать в Россию 500
тысяч тонн мяса, а это только
четверть их годового импорта,
то экспортная выручка от реа/
лизации составит 2,7 милли/
арда долларов, что больше,
чем выручка от реализации
зерна, – подсчитал Алихан
Смаилов.

Пакет проектов «КазАгро» в
этом направлении включает
создание откормочных площа/
док, что обойдется в 2,5 млрд
тенге. Параллельно планирует/
ся открытие сети убойных пун/
ктов в сельских округах Акмо/
линской области. Такие пло/
щадки – одно из главных усло/
вий для выхода казахстанско/
го мяса на экспорт.

Сейчас, по данным Мин/
сельхоза, 80% скота забивает/
ся крестьянским способом,
имеющиеся 440 убойных пунк/
тов не соответствуют не только
международным стандартам,
но иногда и элементарным
нормам санитарии. То есть о
качественном мясе на экспорт
пока говорить не приходится.
Чтобы решить эту проблему,
предлагается для начала от/
крыть своеобразную «убойную
школу» – создать образцовые
площадки и учить крестьян
правильно забивать скот.

Как продолжение мясного
направления планируется
организация современных мя/
соперерабатывающих комп/
лексов для производства на/
резки в вакуумной упаковке и
другой продукции, востребо/
ванной на российском рынке.

Г/н Смаилов отметил, что
мясная тема сейчас особенно
актуальна, поскольку впервые
за последние десять лет у ка/
захстанских поставщиков есть
разрешение на ввоз мяса в
Россию. Главу «КазАгро» под/
держал и Умирзак ШУКЕЕВ. Он
убежден в необходимости
«пробить дорогу» к соседям.

– Мы хотим тот импорт, ко/
торый в Россию поставляется
из Бразилии. Это громадный
перспективный рынок, – под/
черкнул вице/премьер.

Он также сделал акцент на
консервативности аграриев,
которые «очень туго идут на из/
менение технологий». В каче/
стве аргумента г/н Шукеев
даже припомнил свой опыт с
тех времен, когда работал в ад/
министрации Южно/Казах/
станской области.

– В Южном Казахстане
была негативная практика, в
свое время завезли капельное
орошение, в то время, когда
еще хозяина не было. Потом все
разворовали, понятно, и боль/
ше никто не хотел идти на это
дело, – рассказал вице/пре/
мьер и предложил создавать
точечные образцовые пред/
приятия, чтобы на их базе учить
внедрять новые технологии.

…Подводя итог, глава пра/
вительства сообщил, что на
развитие агропромышленного
комплекса определена сумма
порядка $1 миллиарда, или 120
млрд тенге. При этом он напом/
нил своим подчиненным, что
проблемы аграрного сектора –
«это вопрос нашей националь/
ной безопасности, потому что
в прошлом году все видели,
всякое бывает».

АГРАРНЫЕ ИННОВАЦИИ

«Чем питается
курица, Алихан?»

Тема птицефабрик и цен на курятину вызвала
горячее обсуждение в кабинете министров

АСТАНА – Полемика развернулась после того, как глава
«КазАгро» озвучил несколько антикризисных проектов, зап#
ланированных корпорацией на ближайшие три года. В этом
году будет профинансировано строительство и модерни#
зация десяти фабрик яичного направления, а со следую#
щего планируется «расширить через лизинговые схемы
мясное направление». Стоимость программы 15 млрд тен#
ге, первые три птицефабрики будут строить в Акмолинс#
кой и Алматинской областях.

Анастасия ПРИЛЕПСКАЯ

Аппетит не уходит во время еды
Владельцы АЗС не верят, что нефтяные магнаты откажутся

от намерения довести цены до европейского уровня

Проехав по нескольким автозап#
равкам, наш корреспондент в Та#
разе обнаружил, что цены на топ#
ливо разнятся на них на 1 – 2 тен#
ге. Например, бензин марки АИ#92
стоит 93 – 95 тенге, АИ#93 – 95 – 97
тенге, АИ#96 – 108 тенге, АИ#80 –
80 тенге. Дизельное топливо сто#
ит 116 тенге, но оно есть не на всех
автозаправках.

Шухрат ХАШИМОВ

Отвечая на наши вопросы по ситуа/
ции с ГСМ в регионе, Марат Н.,

руководитель одного из таразских
ТОО, владеющих сетью заправочных
станций, был настроен весьма песси/
мистично.

– Я уверен, что сейчас козлами
отпущения снова сделают нас, вла/
дельцев АЗС. Сейчас вот начнется:
сначала за посредников возьмутся,
чтобы снизили цены за транспорти/
ровку топлива, потом к нам придут: да/
вайте, снижайте! Но поймите же вы,
наконец, – в любом случае, цены дик/
туем не мы, а нефтезаводы! Почему,
когда говорят о ценовом сговоре, в
местном акимате ищут «стрелочни/
ков» среди нас? Вы себе представ/
ляете картину, как 30 – 40 владельцев
АЗС собрались в одном укромном
месте, чтобы договориться, почем
продавать бензин? Лично у меня на
это нет времени. Глупо обвинять нас в
этом! А вот трем казахстанским заво/
дам, наверное, не составило бы тру/
да договориться?

По мнению Марата, ситуация на
рынке ГСМ не менялась последние три
года – цены на бензин шли вверх, не/
смотря на скачки на мировых биржах.
Вот и последние месяцы бензин в горо/
де методично дорожал на 2/3 тенге.

– Ситуацию на мировом рынке
нефтепродуктов, где цены упали бо/
лее чем в два раза, никак нельзя
спроецировать на внутренний рынок,
– считает Марат. – Только потому, что
у казахстанских нефтяников есть «го/
лубая мечта» – довести стоимость
бензина до европейского уровня, а это
что/то около 1 евро за литр. Тогда им
не будет никакой разницы, отправлять
нефть на экспорт или на внутренний
рынок. При этом НПЗ не волнует, ка/
кой уровень дохода на Западе, а какой
в нашей стране. Они говорят: если во/

дители заправляются, значит, им это
по карману. Но в том/то и дело, что,
даже если водители не будут заправ/
ляться, НПЗ это все глубоко безраз/
лично – они просто отправят нефть на
экспорт, какие бы госпошлины ни были.

По мнению Марата, далее ситуа/
ция может развиться по четырем сце/
нариям.

Сценарий первый: НПЗ привыкли
уже к гневу правительства. У них есть
тактика – переждать. Ведь сколько раз
за последние годы государство пыта/
ется остановить рост цен на ГСМ. Пре/

зидент в гневе – НПЗ «пригнутся»,
снизят чуть/чуть цены. Президенту
доложили – все нормально, ситуация
урегулирована, и через месяц НПЗ
снова гордо поднимают головы, а с
ними и цены. Вот сейчас точно так же
переждут, а потом снова по 1/2 тенге
бензин будет дорожать, и все вернет/
ся на круги своя.

Сценарий второй: ситуация на ми/
ровых биржах может поменяться в лю/
бую минуту. Только из/за спекулятив/
ных операций нефть может подорожать
и снова вернуться к отметке 100 долла/

ров за баррель. НПЗ только это и нуж/
но будет. Они снова поднимут цены,
потому что у них появится отговорка,
именующаяся «подорожание нефте/
продуктов на мировых рынках».

Сценарий третий: пообещав пра/
вительству не повышать цены до опре/
деленного уровня, НПЗ начнут кивать
на нас, АЗС, – мол, это они и посред/
ники поднимают цены. Тогда чиновни/
ки, как всегда, не разобравшись в сути
дела, будут проверять заправки и тре/
бовать снизить цены. Но в этом случае
продажа топлива станет делом невы/
годным и АЗС просто перестанут тор/
говать до лучших времен. Начнется
дефицит бензина либо его продажа
«из/под полы» по завышенной цене.

Сценарий четвертый, о котором
говорить не хочется: он вытекает из
предыдущего. Некоторые АЗС будут
продавать бензин, но уже некачествен/
ный. Причем добавление газоконден/
сата в этом случае покажется безобид/
ной вещью. Под видом АИ/96 будут
продавать 92/й бензин, а под 92/м – с
еще меньшим октановым числом. Во/
дители будут просто стоять на доро/
ге, износят свою топливную систему,
не говоря уже об экологическом вре/
де. Этим и сейчас грешат некоторые
АЗС, а если это примет массовый ха/
рактер, то будет настоящая «бензино/
вая эпидемия».

– Я понимаю, что сценарии какие/
то мрачные получаются, – резюмиру/
ет Марат. – Правительство сделало
широкий жест, все должны быть до/
вольны. Мы вообще хотим, чтобы сто/
имость бензина снижалась и дальше,
чтобы стоил он 40 тенге. Кто против,
если после этого подешевеет все. Но
я не верю в это, да и вы тоже, навер/
ное. И так думаю не только я, но и мно/
гие мои коллеги.

Почему, когда
говорят о ценовом
сговоре, ищут
«стрелочников»
среди владельцев
АЗС, возмущаются
продавцы ГСМ.
«Цены диктуем не мы,
говорят они, –
а нефтезаводы,
«голубая мечта»
которых довести
стоимость бензина
до евро за литр».

МНЕНИЕ В ТЕМУ

Продолжение.
Начало с. 17

В Уральске бензин
всегда дешевле

В Западно�Казахстанской об�
ласти цены на бензин поэтапно
снижаются уже в течение полуто�
ра месяцев. ГСМ здесь всегда де�
шевле, чем в других регионах рес�
публики. Область граничит с пя�
тью российскими губерниями, по�
этому на местный рынок постав�
ляются не только казахстанские,
но и российские нефтепродукты,
что влияет на формирование цен.

Сегодня на уральских авто�
заправках бензин марки АИ�80
можно купить по цене 60 тенге за
литр. Стоимость АИ�93 и АИ�92
колеблется от 75 до 87 тенге. Вы�
сокой остается цена на бензин
марки АИ�95 и АИ�96 – от 80
до100 тенге. А на автозаправках
сети «Гелиос» только в прошлую
пятницу на 13 тенге упали цены
на АИ�93 – со 100 до 87 тенге за
литр, а на АИ�96 – с 110 до 100
тенге.

– Возможно, стоимость бен�
зина будет снижаться и дальше.
Все зависит от мировых цен на
нефть, – сказал исполняющий
обязанности директора уральско�
го филиала «Гелиос» Кадырбулат
КОЙШИН. – Павлодарский за�
вод, откуда мы получаем бензин,
снизил цену еще месяц назад, как
только упали российские цены на
нефть.

По словам владельцев ураль�
ских автозаправок, на формиро�
вание стоимости ГСМ также
влияют и поставки в область
большого количества контрабан�
дного российского бензина. Его
распродают частным автозап�
равкам вагонами по еще более
низким ценам.

Понижение шло
весь месяц

С 1 ноября пять крупных севе�
роказахстанских компаний, а
вслед за ними и все мелкие АЗС
установили цены на бензин со�
гласно меморандуму. На начало
месяца таблица цен была такова:
АИ�80 – 85 тенге, АИ�93 – 100
тенге, АИ�92 – 92 тенге, АИ�95 и
АИ�96 – 115 тенге, дизтопливо –
105 тенге. Прогнозировать даль�
нейшее снижение цен никто из
представителей компаний на се�
годняшний день не берется, пока
речь идет лишь о том, что в бли�
жайшие три месяца, согласно ме�
морандуму, повышений не будет.

За последние три недели цены
на бензин в Караганде снизились
на 10 – 13%, на дизельное топливо
– на 10 – 15%. В зависимости от
торгующей организации бензин, к
примеру, марки АИ�93 месяц на�
зад стоил 96 – 100, ныне – 87 тенге
за литр, АИ�96 с отметки 106 –
108 сполз до 100 тенге за литр. Ди�
зельное топливо, цена на которое
не так давно подскакивала и до
111 тенге, в прошлом месяце поде�
шевело до 97 – 99 тенге, а сегодня
до 75 –87 тенге.

Продавцы ГСМ объясняют
падение розничной цены сниже�
нием отпускной цены компаний�
реализаторов и заводов�изготови�
телей. Прогнозов на дальнейшую
динамику розничной цены на топ�
ливо пока никто из продавцов
ГСМ в Караганде сделать не мо�
жет (или не хочет). Что касается
потребителей�автовладельцев, то
средневыраженное мнение их та�
ково: «Если благодаря финансо�
вому кризису цены на топливо бу�

дут падать и дальше, то нам такой
финансовый кризис очень даже
нравится».

В Костанае продают
с убытком

В Костанае цены на ГСМ в те�
чение последнего месяца не меня�
лись, и только 3 ноября стоимость
АИ�95 упала до 105 тенге за литр,
АИ�92 – до 87, АИ�80 – до 76, цена
дизельного топлива до этого дня
была 110 тенге, а теперь – 94.

Предприниматель Герман КА�
РАГОДИН для своей АЗС после�
днюю партию автомобильного
топлива приобрел у местных оп�
товиков по старой цене. Однако,
глядя на остальные заправки, с
понедельника свою цену тоже
снизил.

– Мне сказали, что поставщи�
ков бензина приглашали в Аста�
ну и обязали цены снизить, – го�
ворит Карагодин. – Я не хочу
иметь проблем с властями, поэто�
му вынужден сейчас торговать
себе в убыток. Но следующую
партию мне обещали продать уже
по более низкой цене.

Сотрудница экономического
отдела одной из крупных компа�
ний, имеющих разветвленную
сеть АЗС по всей Костанайской
области, на условиях анонимнос�
ти сообщила, что ее руководство
подписало меморандум и теперь
топливо отпускается гораздо де�
шевле. Но закупали его не на
НПЗ, а у посредников и по высо�
кой цене. Будут ли снижать цены
посредники, пока неизвестно, и
предприятие наиболее ходовой
АИ�92 сейчас продает также с
убытком.

Водители ждут большего
Ценники на табло актюбинс�

ких автозаправок начали менять с
этого понедельника, и сейчас они
выглядят следующим образом:
АИ�80 стоит 60 тенге, АИ�93 – 87
тенге, АИ�95 – 100 тенге, дизель�
ное топливо – 87 тенге. Причем
цены снизились на 10 – 15% за ка�
кие�то сутки и сразу везде.

ГОРЮЧИЙ
ВОПРОС Не было бы счастья,

да несчастье помогло
На радость народу бензин, съедавший ощутимую

часть семейных бюджетов, дешевеет

КАБМИНОВСКИЕ ПОСИДЕЛКИ

Меморандумом
по ценам на ГСМ
Глава Минэнерго обещает

казахстанцам дешевый бензин, а глава
правительства – ускорение в

реализации прорывных проектов
Продолжение. Начало с. 17

Быстрее, еще быстрее
Недавно созданный фонд национального благо/

состояния «СамрукКазына» определил список инвес/
тиционных проектов, в которые планируется вклады/
вать государственные средства. Председатель прав/
ления фонда Кайрат КЕЛИМБЕТОВ сообщил, что было
рассмотрено 192 предложения, из которых затем ото/
брали 19 «наиболее реальных и наиболее необходи/
мых именно в этот период развития экономики».

Из 19 отобранных проектов почти половина отно/
сится к сфере энергетики, а остальные – к транспор/
тной инфраструктуре, нефтегазовой отрасли и про/
мышленности. Ожидается, что их запуск позволит со/
здать как минимум 17 тысяч новых рабочих мест. Об/
щая стоимость всех проектов – $4,8 млрд.

 К самому мощному пакету – энергетическому –
относятся восемь предложений, среди которых стро/
ительство подстанции «Алма» в Алматинском регио/
не и новой центральной городской подстанции в Ак/
молинской области.

Есть в этом списке и проект, что называется, с
историей – расширение и реконструкция Экибастуз/
ской ГРЭС/2. Два блока станции были запущены в
работу в 1991 и 1993 годах. Максимальная нагрузка,
которую может нести ГРЭС, вырабатывая энергию для
северных и южных регионов страны, – 930 мегаватт.
Не первый год речь идет о том, что этой мощности не
хватает и станции нужен третий блок. После долгих
согласований и обсуждений, проект сдвинулся с мер/
твой точки, но, по мнению главы правительства, дело
идет слишком медленно. Поэтому он дал распоряже/
ние форсировать строительство.

– По ГРЭС/2 была встреча с председателем пра/
вительства Российской Федерации, достигнута до/
говоренность, вернее, он дал соответствующее пору/
чение, что на 50% российская сторона в той или иной
форме профинансирует этот проект. Значит, нам сра/
зу нужно 50% с нашей стороны, то есть этот проект
уже обеспечен финансированием, – сказал Карим Ма/
симов и удовлетворенно кивнул, когда глава госфон/
да заявил, что россияне тоже ускорят свою часть фи/
нансирования.

Вообще по ходу доклада председателя правления
госфонда премьер прерывал его как минимум четыре
раза, чтобы дать поручение ускорить тот или иной про/
ект. Или сразу несколько, как это было в случае с транс/
портной инфраструктурой. В этой сфере фондом было
отобрано пять предложений, среди которых – локомо/
тивосборочный завод в Астане, производство элект/
ровозов в Атбасаре, а также расширение Актауского
морского международного торгового порта.

– Поскольку у нас с руководством правительства
РФ и российскими институтами, которые финанси/
руют свою часть, была достигнута договоренность по
всем вопросам и эти проекты уже совсем реальные,
они лежат на поверхности, их нужно делать очень бы/
стро, – поторопил премьер.

Из нефтегазовых проектов глава правительства вы/
делил строительство завода по производству дорож/
ных битумов в Актау – еще один долгострой, суще/
ствующий в планах с 2005 года, когда национальная
компания «КазМунайГаз» начала выяснять все плюсы
и минусы возможного производства. За это время
было получено множество заключений, а проектная
стоимость завода из/за повышения расценок на стро/
ительные материалы, работы и оборудование вырос/
ла с $28 до $50 миллионов.

– Надо все сделать, чтобы строительство уже на/
чалось. Тем более, сколько лет обсуждаем, обсужда/
ем. Надо начать! – распорядился г/н Масимов.

Резюмируя доклад председателя правления фон/
да «СамрукКазына», глава правительства вновь на/
помнил о скорости и дал поручение «в течение нояб/
ря – декабря принять все основные решения».

– У нас руки расчищены. Законодательная база
существует, деньги есть, договоренности есть. Надо
просто очень быстро вместе двигаться, – в своей
обычной образной манере объяснил премьер.

Он также обратил внимание на то, что к новым
проектам нужно привлекать казахстанские коммерчес/
кие банки, а в особенности – первые четыре банка, в
которых «СамрукКазына» станет акционером в бли/
жайшее время.

– Мы дали понять поставщи�
кам и реализаторам ГСМ, что не
допустим искусственного разду�
вания цен, – сказал начальник
организационно�планового отде�
ла актюбинской антимонополь�
ной инспекции Малик МАДИЯ�
РОВ. – Сейчас пока никого не
наказали, ограничиваемся пре�
дупреждениями. Да и сами про�
давцы горючего поняли, что дол�
го с высокими ценами не протя�
нут, когда конкуренты идут на
уступки. Вы видите, что с 1 нояб�
ря цены по всему городу упали.

Между тем автовладельцы на�
деются на дальнейший спад цен
на ГСМ. «Когда баррель так судо�
рожно скачет, и не такое возмож�
но. Хоть какая�то отдушина в све�
те мрачных прогнозов надвигаю�
щегося финансового кризиса», –
отвечали они в ходе опроса. Что
касается продавцов ГСМ, то они
продолжают хранить молчание,
возможно, высказывая этим свое
недовольство происходящим.

НПЗ не в ответе?
Жители областей, где нахо�

дятся нефтеперерабатывающие
заводы, в пиковые периоды, когда
цена на ГСМ достигает поднебес�
ных величин, удивляются: завод
под боком, почему в таком случае
им приходится так дорого распла�
чиваться за горючее? Наши кор�
респонденты попытались спро�
сить об этом представителей са�
мих НПЗ.

Ответ, который дают в ТОО
«ПетроКазахстан Ойл Продактс»
(Шымкентский нефтеперераба�
тывающий завод) звучит так:

– ТОО – производственное
предприятие, занимающееся пере�
работкой только давальческой не�
фти (сто процентов объема пере�
рабатываемой нефти принадле�
жит третьим сторонам). Соответ�
ственно, ТОО «ПетроКазахстан
Ойл Продактс» не является соб�
ственником произведенных неф�
тепродуктов и работает исключи�
тельно на основе тарифа, уста�
новленного в Министерстве ин�
дустрии и торговли. Сам НПЗ не

влияет и не может влиять на про�
цессы ценообразования и сезон�
ные колебания цен на рынке горю�
че�смазочных материалов в целом
по Казахстану и отдельно в
ЮКО.

А вот в Атырау выяснить от�
пускную цену на нефтеперерабаты�
вающем заводе официально оказа�
лось вообще невозможно. Замести�
тель начальника отдела сбыта
АНПЗ Назгуль АЙТКАЛИЕВА
наотрез отказалась сообщать кор�
респонденту «Республики» эту
цифру, так как продажа бензина, по
ее словам, – прерогатива торгового
дома «КазМунайГаз», а завод лишь
получает плату за переработку да�
вальческой нефти.

– И вообще, по телефону на та�
кие вопросы не отвечаем, пишите
письменный запрос, – категоричес�
ки заявила Назгуль Айткалиева.

Зато удалось переговорить с
потенциальными покупателями
бензина, которым буквально вче�
ра на том же АНПЗ предоставили
отпускную цену 700 долларов за
тонну 93�го и 600 долларов за тон�
ну солярки и 80�го.

Кстати, бензин в Атырау за
последние 3 – 4 дня подешевел.
АИ�93 теперь стоит 87 тенге, а
АИ�95 опустился до 100. «Хозяева
дадут команду, будем дальше по�
нижать цену, если будет нам на�
вар с этого. Никто не будет рабо�
тать себе в убыток. Все зависит от
отпускной цены на заводе», – го�
ворят продавцы ГСМ.

Что касается Шымкента, то
на АЗС «Гелиос» АИ�80 вообще
нет, за литр АИ�93 приходится
платить 87 тенге, АИ�96 – 100,
АИ�98 – 110, дизтопливо – 87 тен�
ге. Торговый дом «ПетроКазах�
стан Ойл Продактс» реализует
АИ�80 по 60 тенге, АИ�92 – 87 тен�
ге, дизтопливо – 75 тенге.

. . .Цены изучали Ольга
ОРЕШНИКОВА, Полина ЛЕ�
ГИНА, Кундыз МУКАНОВА,
Евгений ШИБАРШИН, Алла
ЗЛОБИНА, Виктор АСТАФЬ�
ЕВ, Серикболсын ЖАКУПОВ,
Ирина СОКОЛОВА, Адай ТУ�
ГЕЛОВ.

Хотелось бы верить, что
подписанты меморандума,
заключенного между
Минэнерго и поставщиками
бензина и дизельного
топлива, будут соблюдать
его условия. Пока же
практика традиционных
осенне/весенних скачков
цен на внутреннем рынке
ГСМ заставляет в этом
усомниться. Да и сами
административные меры
регулирования цен не
вызывают доверия, как
правило, давая побочный
эффект либо в виде
дефицита, либо различного
рода преференций для
продавцов.

Теоретически у
Казахстана
есть воз/
можности
увеличить
объемы
производства
мяса, но прак/
тически нет ни
экспортного
рынка, ни
достаточных
производ/
ственных
мощностей.
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Придерживаясь этой пози�
ции, мы сможем получить мак�
симальную отдачу от присут�
ствия государства в сырьевом
секторе».

Несомненно, самым боль�
шим успехом завершившихся
переговоров стало подписа�
ние дополнительного согла�
шения, которое увеличивает
госдолю Казахстана в каша�
ганском проекте до уровня
крупных участников – с 8,33
до 16,81%. Причем доля ENI,
ExxonMobil, Shell и Total сни�
жается. Напомним, что до на�
стоящего времени состав уча�
стников выглядел следую�
щим образом: ENI (оператор
проекта), Total, ExxonMobil,
Shell имеют по 18,52% долево�
го участия, ConocoPhillips –
9,26%, Inpex и «КазМунай�
Газ» – по 8,33%.

Тем самым наша страна
подтвердила свои намерения
по увеличению собственной
доли в реализации стратеги�
ческих проектов освоения на�
циональных богатств. Дей�
ствительно, времена и подходы
изменились. Стоит, наверное,
вспомнить, что не так давно
Казахстан уступил 5% своей
доли в другом стратегическом
проекте – СП «Тенгизшев�
ройл», а попытка противодей�
ствовать этому в 2001 году сто�
ила должности вице�министру
Нурлану КАППАРОВУ.

Новое соглашение по Ка�
шагану, как отмечают власти,
усиливает контроль за испол�
нением бюджета и графика ре�
ализации проекта, а также зак�
репляет нормы и условия до�
полнительных денежных вып�
лат в пользу Республики Ка�
захстан. Этому, как полагают,
будет способствовать и созда�
ние новой операционной ком�
пании проекта – North
Caspian Operating Company
(NCOC).

Как отметил первый вице�
президент «КазМунайГаза»
Максат ИДЕНОВ, «это будет
совместная операционная
компания. Итальянская ENI
будет отвечать за оперейтинг�
фэйс и за оншор, за бурение –
ExxonMobil, за инфраструкту�
ру на море – Shell, а вот за про�
изводство нефти – «КазМу�
найГаз» при содействии Shell.
Французская Total станет ко�

ординатором программы про�
екта и будет отвечать за то, что�
бы каждый участник консор�
циума концентрировался на
своем направлении, Conoco�
Phillips – за аудит и бюджет�
контроль».

Подготовительный этап, по
словам г�на Иденова, может за�
нять несколько месяцев – от
одного до трех. Он также под�
черкнул, что к NCOC, согласно

последним договоренностям,
будут прикомандированы 274
казахстанских специалиста.
Передача функций оператора
проекта состоится в январе
2009 года.

Когда же будет нефть?
Все, что достигнуто по ре�

зультатам переговоров, выгля�
дит неплохо. Но в том, что ка�
сается начала промышленного
освоения месторождения, Ка�
захстану пришлось пойти на
фиксацию ранее сделанных ус�
тупок.

По новому соглашению,
начало добычи в рамках пер�
вого этапа намечено на конец
2012 года. Максимальный
стабильный уровень добычи
нефти на этом этапе составит
300 тысяч баррелей нефти в
сутки с учетом закачки газа, а
в последующем будет увели�
чен до 450 тысяч, после введе�
ния дополнительных мощно�
стей закачки газа, запланиро�
ванного на начало второго
этапа. Максимальный ста�
бильный уровень добычи не�
фти на этапе полномасштаб�
ного освоения месторождения
составит 1,5 млн баррелей не�
фти в сутки.

Говоря о сроках начала до�
бычи нефти на Кашагане,
первый вице�президент КМГ
пояснил, что согласно дого�
вору, заключенному после за�
вершения переговоров, пер�
вая добыча нефти на Кашага�
не должна пойти 1 декабря
2012 года. Но при этом кон�
сорциуму поставили после�
дний срок добычи первой не�
фти – 31 декабря 2013 года.
«И вот если его акционеры

ПОДРОБНОСТИ В деле Кашагана поставлена точка
Переговоры казахстанского правительства с консорциумом

нефтедобывающих компаний завершились победой «КазМунайГаза»

Глава индустриально�тор�
гового ведомства Влади�
мир ШКОЛЬНИК озву�

чил пакет корректировок в
«Программу развития химичес�
кой промышленности 2006 –
2011». Судя по докладу, он уве�
рен в светлом будущем отече�
ственной химии.

– Для нас очевидно, что ка�
захстанские компании не
только в состоянии выпускать
высокотехнологичную конку�
рентную продукцию, но и уп�
рочить свои позиции на миро�
вом рынке, – заявил Владимир
Школьник.

Как выяснилось, глава пра�
вительства разделяет уверен�
ность главного индустриализа�
тора страны. Он дал министру
месяц на то, чтобы расписанное
на бумаге превратилось в реаль�
ные действия, напомнив, что
президент ждет исполнения по�
ручений по развитию отрасли.

Химпром набирает
обороты

Новейшая история казах�
станской химии от Владимира
Школьника началась с оптими�
стичного вступления: химпром
набирает обороты. Первым де�
лом министр констатировал
«рост по всем видам выпускае�
мой продукции», пусть и не
грандиозный, не в разы, а толь�
ко на 11,5%. И хотя пока доля
этой отрасли в объеме промыш�
ленного производства страны
невелика, она тоже подросла за
последние два года с 0,8 до пол�
новесного 1%.

На этом плюсы закончи�
лись, и министр был вынужден
констатировать, что в стране, в
недрах которой собрана вся таб�
лица Менделеева, всего три от�
носительно крупных химичес�
ких завода. И реально химпром
сегодня представлен по большо�
му счету лишь фосфорной по�
дотраслью. Есть еще «привя�
занные» к своим профильным
гигантам малотоннажные заво�
дики, которые вырабатывают
реагенты для нефтедобычи и
металлургии или смешивают
пестициды. Но они настолько
мало влияют на общую картину,
что министр их сразу отнес к ка�
тегории «и многие другие».

Что касается крупных пред�
приятий, то их три. Первое –
ТОО «Казфосфат» в Таразе –
тот самый фосфорный гигант,
который создает основу всего
химпрома страны. Министр на�
помнил, что компания больше
года назад поменяла владельца.
Раньше там хозяйничали изра�
ильтяне, но в августе прошлого
года «Казфосфат» стал в пол�
ном смысле слова отечествен�

ным – предприятие приобрели
казахстанские бизнесмены. С
их приходом упор был сделан
на увеличение производства
удобрений и кормовых фосфа�
тов. И в развитие компании до
2013 года планируется инвести�
ровать до $800 млн.

Второй из трех «китов» –
ОАО «КазАзот» в Актау. Это
бывший азотно�туковый завод,
который долго простаивал,
пока инвесторы не влили в его
реанимацию $42 млн, что позво�
лило восстановить производ�
ство жидкого аммиака и слабой
азотной кислоты. По данным
Мининдустрии, предприятием
освоена новая для республики
продукция – гранулированная
селитра. Химикат пользуется
спросом как на внутреннем
рынке, так и на внешнем, куда,
кстати, уходит 70% продукции
предприятия.

Третий «кит» химической
промышленности и самый
«продвинутый» – это Актюбин�
ский завод хромовых соедине�
ний. Здесь, по информации
Владимира Школьника, актив�
но приживаются новые идеи.

– В 90�е годы за счет целого
ряда собственных инновацион�
ных разработок предприятие
выжило и успешно работает, то
есть конкурентоспособно, – не
без гордости отметил министр.

Сегодня завод выпускает
бихромат натрия, хромовый ан�
гидрид, реактивы для металлур�
гии и краски на основе хрома.

От перечисления того, что
есть, глава ведомства перешел к
тому, чего нет. Как выяснилось,
Казахстан ожидает острая не�
хватка серной кислоты – веще�
ства, которое составляет основу
химического производства.
Производственные мощности
пока не достигают даже 2 мил�
лионов тонн, поэтому планиру�
ется создание новых.

Кроме кислотного направ�
ления, химпром расширится
еще на несколько щелочных
проектов. Например, в Павло�
дарской области будет построен
завод кальцинированной соды,
проектная мощность которого
400 тысяч тонн в год. По дан�
ным министерства, компания
«Алюминий Казахстана» уже
разработала технико�экономи�
ческое обоснование проекта и
запланировала обучение специ�
алистов производства. Еще
одна, содовая линия – за АО
«Каустик».

«Речь, конечно же, идет в на�
шей программе о прообразе со�
здания новых химических про�
изводств», – туманно завершил
министр эту главу плана разви�
тия отрасли, но так и не объяс�

нил, почему только «прообраз»,
а не сразу проект. Однако он
все�таки слегка приоткрыл за�
весу над планами своего ведом�
ства. В перспективе страну
ожидает появление произ�
водств кремнеуглерода, кормо�
вых добавок, стимуляторов рос�
та растений, а также катализа�
торов для нефтехимии.

Чтобы подвести под но�
винки научную базу, руководи�
тели предприятий и профиль�
ное ведомство договорились о
том, чтобы организовать на
юге единый центр опытно�про�
мышленных эксперименталь�
ных исследований и отработ�
ки новых технологий, а к нему
еще и сеть аналитических ла�
бораторий.

На чужих пестицидах
Настоящее «золотое дно»

для казахстанского химпрома
ведомство Владимира Школь�
ника видит в производстве удоб�
рений. Министр не пожалел кра�
сок, расписывая перспективы. В
качестве аргумента он привел
прогноз сельскохозяйственной
организации ООН: в мире по�
требление удобрений к 2030 году
возрастет до 188 млн тонн, и са�
мый большой рост ожидается в
Китае – 17,1 млн тонн.

Поскольку ближайшему со�
седу так нужны будут аграрные
химикалии, почему бы не поло�
жить в основу планов проекты
по производству удобрений. За
них берется «Казфосфат», кото�

рому предложено к реализации
несколько инвестиционных
проектов на 2008 – 2012 годы об�
щей стоимостью $530 млн. Не
отстает и азотный химкомби�
нат, где планируется строитель�
ство аммиачно�карбамидного
комплекса на $772 млн.

К большим «рыбам» стай�
ками подтягиваются те, что по�
мельче. Свои проекты предло�
жила компания «Казахстан�
ские минеральные ресурсы».
Она собирается запустить в
производство два вида удобре�
ний и построить газохимичес�
кий комплекс по выпуску мета�
нола на основе карачаганакско�
го газа. А местная «дочка» рос�
сийского «Еврохима» реаними�
рует простаивавший десять лет
завод «Сарытас».

На пользу аграриям должна
послужить и тенгизская сера, из
нее будут делать средства защи�
ты растений. А в Южном Казах�
стане, возможно, откроется про�
изводство химикатов для нужд
сельского хозяйства из техно�
генных отходов, содержащих
фосфор.

– Реализация указанных
проектов в области минераль�
ных удобрений позволит нам
расширить экспортный потен�
циал страны и создать совре�
менное производство, – уверен
министр индустрии и торгов�
ли. Но тут, по его мнению, мо�
гут создать проблему казах�
станские аграрии, которые не
приобретают удобрения «вви�

ду низкой пока еще платеже�
способности».

Главный аграрий страны
Акылбек КУРИШБАЕВ не
простил министру индустрии
вторжения на свою территорию.
Дождавшись окончания докла�
да, глава Минсельхоза высту�
пил с ответным заявлением. По
его мнению, не аграрии винова�
ты в том, что вносится мало
удобрений, а как раз наоборот.

– В этом году мы применили
215 тысяч тонн, из них 767 тысяч
импортировали из�за границы, в
основном – из Узбекистана. По�
тому что отечественные удобре�
ния получаются дороже, чем им�
портные, – сказал министр
сельского хозяйства, признав,
что на казахстанских полях
большая нехватка химикалий –
за 8 месяцев этого года в отрасли
использовано в 10 раз меньше
минеральных удобрений, чем по�
ложено.

Причину министр видит, во�
первых, в дороговизне: прибавка
урожая от удобрений во многих
случаях просто не окупает их
применение, во�вторых, в ассор�
тименте – химики предлагают
сухие удобрения, а аграриям нуж�
ны жидкие, или простые, а требу�
ются комплексные.

В общем, химпром и сельс�
кое хозяйство стремятся к одно�
му, а тянут в разные стороны. И,
как в известной басне, овощной
«воз и ныне там», и растут ка�
захстанские помидоры на узбек�
ской подкормке.

ПЕРСПЕКТИВЫ ОТ МИНИНДУСТРИИ

Настоящее «золотое дно» для казахстанской
химической промышленности в министерстве

видят в производстве удобрений

Казахстанские крестьяне вынуждены покупать удоб+
рения за границей, потому что так дешевле. При этом
отечественный химпром работает в основном на
экспорт. Как исправить этот дисбаланс и решить
другие проблемы отрасли, выясняли министры на
вторичном заседании правительства.

Анастасия ПРИЛЕПСКАЯ

ОБЗОР РЫНКА НЕФТИТри «кита» и планов громадье

После решения ОПЕК о
снижении объема добы/

чи на 1,5 млн баррелей в сут/
ки цены не только не стаби/
лизировались, но и продол/
жили движение вниз. На про/
шлой неделе они вплотную
приблизились к критическо/
му уровню $60 за баррель,
хотя рынок оставался вола/
тильным. В понедельник
цены резко упали, чтобы во
вторник вновь повыситься на
$6 за баррель. Итоги торгов
во вторник подтвердили тен/
денцию жесткого противо/
стояния «быков» и «медве/
дей». 4 ноября цена нефти
Brent повысилась на $5,96 и
достигла уровня $66,44, а по
нефти LightSweetCrude рост
цены составил $6,62, и ко/
тировки повысились до
$70,53 за баррель. Цена не/
фтяной «корзины» ОПЕК
продолжала снижаться и
опустилась до уровня менее
$56 за баррель.

Согласно информации
Минэнерго США, за четыре
недели, завершившиеся 24
октября, средний показа/
тель потребления нефти в
США составил 18,9 млн бар/
релей в сутки, или на 7,8%
меньше, чем в аналогичный
период годом ранее. Амери/
канский доллар начал месяц
с отметки $1,40 за евро и за/
вершает его около уровня
$1,28.

Запасы растут,
добыча падает

Коммерческие запасы
нефти в США на позапрош/
лой неделе выросли на 493
тысячи баррелей – до
311,873 млн баррелей, сооб/
щило агентство Bloomberg.
Как говорится в еженедель/
ном докладе Министерства
энергетики США, опублико/
ванном в прошлую среду, то/
варные запасы бензина сни/
зились на 1,507 млн барре/
лей. Коммерческие запасы
дистиллятов – зимнего топ/
лива – выросли на 2,325 млн
баррелей, достигнув 126,629
млн баррелей. Тем не ме/
нее стоимость нефти пос/
ле выхода этих данных на/
чала расти.

С 1 ноября Организация
стран – экспортеров нефти
начала сокращать добычу
«черного золота» на 1,5 млн
баррелей в сутки, или на 5%,
с прежних 28,808 млн б/с,
чтобы поддержать цены на
нефть, которые после июль/
ских максимумов снизились
более чем наполовину на
опасениях рецессии в миро/
вой экономике.

Напомним, что такое ре/
шение было принято мини/
страми нефти стран, обес/
печивающих 40% мировой
добычи, на заседании карте/
ля 24 октября в Вене. Объяв/
ляя о своем решении, руко/
водство картеля призвало
других крупных производи/
телей последовать примеру
ОПЕК. И это решение было

услышано в России. Вице/
президент крупнейшей час/
тной нефтяной компании в
России «ЛУКОЙЛ» Леонид
ФЕДУН уже заявил, что для
России было бы благом уча/
стие в картеле. Следующая
встреча представителей
ОПЕК пройдет 17 декабря в
Алжире, и вице/президент
«ЛУКОЙЛа» не исключил,
что, если на нем будет при/
нято решение снизить добы/
чу, Россия может к нему при/
соединиться и в рамках это/
го решения сократит произ/
водство на 300 – 400 тысяч
баррелей в сутки – почти на/
равне с Саудовской Аравией.

Нефтяники охотятся
на «медведей»

Статистика спроса пока
не вызывает особого опти/
мизма по поводу роста коти/
ровок фьючерсов на постав/
ку нефти, но заявления про/
изводителей «черного золо/
та» начинают нервировать
рынок своими мрачными
прогнозами. Падение цены
на нефть пошло на пользу
потребителям, но может
обернуться для них жесто/
ким дефицитом рынка в обо/
зримом будущем.

Ослабление американ/
ского доллара и рост опти/
мизма также помогают «бы/
кам» вернуть инициативу.
Рынок начинает осознавать,
что, пойдя на поводу у «мед/
ведей», мировая экономика
может вскоре столкнуться с
жесточайшим дефицитом
нефти, поскольку недофи/
нансирование нефтедобычи
грозит задержками с реали/
зацией новых проектов.

В первой половине нояб/
ря должен быть опубликован
очередной доклад Междуна/
родного энергетического
агентства (IEA), в котором
рынок получит весьма нео/
жиданные выводы. Газета
The Financial Times смогла
получить готовящийся доку/
мент, в котором говорится,
что снижение добычи на
крупнейших месторождени/
ях нефти в мире происходит
более быстрыми темпами,
чем прогнозировалось. При
этом без инвестиций на уров/
не $360 млрд в год мир вряд
ли справится с удовлетворе/
нием спроса на нефть. IEA
прогнозирует, что в 2030 году
спрос на нефть составит
106,4 млн баррелей в день.
При этом основной прирост
потребления будет наблю/
даться в развивающихся
странах при одновременном
сокращении потребления в
развитых странах.

Главный исполнительный
директор Total SA Кристоф
де МАРЖЕРИ также предос/
терег от экономии на инвес/
тициях в кризисные време/
на. «Существует ли кризис?
Да. Должны ли мы с ним
столкнуться? Да. Должны ли
мы занять какую/либо пози/
цию? Да, – сказал он. – Чем

дольше будет длиться кри/
зис, тем выше будет цена на
нефть. Цены просто взлетят
до небес».

ОПЕК пугает,
но не страшно

На прошлой неделе в Лон/
доне также звучали весьма уг/
рожающие заявления пред/
ставителей ОПЕК. Министр
нефти ОАЭ Мохаммед аль/
ХАМИЛИ на международной
конференции сообщил, что
текущие низкие цены на
нефть представляют собой
весьма значительную угрозу
мировой экономике.

При этом в ОПЕК имеют
различные точки зрения на
справедливую цену на
нефть. К примеру, министр
нефти Катара Абдалла аль/
АТТЫЙЯ определил спра/
ведливый диапазон в проме/
жутке между $70 и $80 за бар/
рель. Однако текущие цены
заставят производителей
дважды подумать о необхо/
димости инвестирования в
новые разработки место/
рождений, поскольку у них и
без этого есть достаточно
много задач. Министр нефти
ОАЭ подтвердил, что в на/
стоящее время настал пери/
од, когда сложно делать ка/
кие/либо решения относи/
тельно реализации крупных
и дорогостоящих проектов.

Кстати, одним из ярых
сторонников сокращения до/
бычи и высоких цен на нефть
остается Венесуэла. Ми/
нистр нефти Венесуэлы Ра/
фаэль РАМИРЕС вновь заявил
30 октября, что ОПЕК может
потребоваться снизить квоту
еще на 1 млн баррелей в сут/
ки, когда министры нефти со/
берутся на очередное сове/
щание в декабре. Впрочем, он
также не исключил более ран/
них сроков принятия реше/
ния, если того потребует си/
туация на рынке.

Когда вокруг сплошной
бардак, то нет ничего, что
было бы защищено, – даже
нефть, пишет арабское изда/
ние Arab News. Это времена
нестабильности, и почти все
сырьевые товары чувствуют
это. Глобальные фондовые
рынки упали и продолжают
падать, словно сползая в без/
донную пропасть. Золото и
другие сырьевые товары так/
же потеряли свою привлека/
тельность. Мир ищет нового
равновесия, и нефть, кстати,
также не является исключе/
нием в этом смысле. Может
ли ОПЕК в подобных услови/
ях добиться остановки пол/
зущих вниз цен? Перед лицом
бушующего глобального фи/
нансового кризиса разворот
тренда может оказаться оре/
хом, который не по зубам для
ОПЕК.

Но картель полон реши/
мости и может провести вне/
очередное заседание до 17
декабря 2008 года, заявил
министр нефтяной промыш/
ленности Ирана Голямхос/
сейн НОЗАРИ. На этом за/
седании будет обсуждаться
дальнейшее снижение объе/
мов добычи нефти, посколь/
ку «продолжающееся сниже/
ние цен на нефть повредит
будущему нефтяного рынка
и потребителям нефти, а
также нанесет долгосроч/
ный ущерб».

Куда пойдет рынок?
Итоги торгов прошлой и текущей недели подтверждают

тенденцию жесткого противостояния «быков» и «медведей»
Октябрь принес на рынок нефти масштабные потери.
За месяц цена на «черное золото» снизилась почти на
36%, что является наиболее сильным падением в тече#
ние месяца за всю историю торгов фьючерсами на по#
ставку нефти в Нью#Йорке с 1983 года. Главными дви#
жущими силами на рынке были падающий спрос и креп#
нущий американский доллар.

Булат НУРЛАНОВ

Почему в Казахстане, в недрах которого собрана вся таблица Менделеева,
всего три относительно крупных химических завода, пришлось объяснять
своим коллегам по кабмину Владимиру ШКОЛЬНИКУ.

выйдут за пределы 2013 года,
то участники консорциума
сказали – сами будут нести
свои издержки», – подчерк�
нул г�н Иденов. По его сло�
вам, в кашаганский проект
уже было инвестировано
свыше $12 млрд.

Новый механизм
платежей,
привязанный к
мировым ценам на
нефть, позволит
Казахстану получить до
12,5% объема добычи
нефти на Кашагане еще
до того, как
консорциум покроет
свои расходы.

Ф
о

то
: 

w
w

w
.c

ap
ita

l.t
re

n
d

.a
z

Ф
о

то
: 

w
w

w
.n

e
o

n
o

m
ad

.k
z



20 07 НОЯБРЯ 2008 ГОДАРЕСПУБЛИКА – ДЕЛОВОЕ ОБОЗРЕНИЕ

В Казахстане у российской «Евросети» пока нет планов сокращать общий
размер инвестиций в торговые точки и менять руководство.

20 РЕСПУБЛИКА – ДЕЛОВОЕ ОБОЗРЕНИЕКОМПАНИИ И РЫНКИ
В ЦЕНТРЕ ВНИМАНИЯ

Ласковый теленок
двух маток сосет?

Минсельхоз создал структуру, которая может
провоцировать рост цен на сельхозпродукты

«Таразводхоз» возмещает затраты на свое со#
держание дважды – из госбюджета и за счет
коммунальных предприятий и крестьян области.
«Благодаря» такой политике сельхозпродукция
региона становится дорогой и неконкурентоспо#
собной, а тарифы на коммунальные услуги пред#
приятий, которым вода жизненно необходима,
не прекращают расти.

Шухрат ХАШИМОВ

ПРЕМЬЕРУ НА ЗАМЕТКУ

Все началось несколько лет
назад, когда водохозяй/

ственные системы республики
были поделены государством
и распроданы. В то же время
созданные при Комитете вод/
ных ресурсов областные вод/
хозы со статусом республикан/
ских государственных пред/
приятий оставили у себя клю/
чевые участки систем. В руках
этих РГП оказались водоза/
борные узлы, через которые
можно перекрывать воду в каж/
дой области.

В Жамбылской области
сидит такое госпредприятие
«на берегу» трех кыргызских
рек и занимается продажей
воды. Захочет – закроет шлюз,
захочет – откроет. И все ком/
мунальные предприятия, про/
изводственные кооперативы и
крестьянские хозяйства стали
зависеть от капризов «Жам/
былводхоза», которое, обанк/
ротившись, впоследствии
было преобразовано постанов/
лением правительства в «Та/
разводхоз».

Деньги текут рекой
Крестьяне уже давно воз/

мущаются. Ладно бы вода про/
давалась по приемлемой цене,
так она еще и дорожает из года
в год. А если отказываешься
платить, воду сразу перекры/
вают. При этом возможные
проблемы низкого урожая гос/
предприятие никак не волнуют.

Возмущаются и комму/
нальщики – ведь благодаря
росту тарифов на воду они
тоже вынуждены поднимать та/
рифы на свои услуги. Но что
делать, если вода для твоей
деятельности необходима как
воздух? Хозяйства возмущают/
ся, ругаются, организуют пись/
ма в финансовую полицию. Но,
ничего не добившись, назавт/
ра как миленькие расплачива/
ются по полному тарифу.

Только вот все больше и
больше вопросов от упрямых и
недовольных крестьян стало
задаваться в последнее время:
а на чем тариф основан? И по/
чему нужно платить за воду,
данную богом?

Важные начальники, ока/
зывается, так объясняли жам/
былским крестьянам: за воду
надо платить, потому что она в
Кыргызстане закупается. А мы
вам по своей цене отдаем, так
еще и страдаем, потому что
некоторые из вас, такие/сякие,
не платят. И мы убытки несем.
А то, что тариф дорожает, – так
это, извините, не мы винова/
ты. Слышали, наверное, – ипо/
течный кризис в США?

На первый взгляд, пробле/
ма кажется незначительной.
Цена поливной воды колеблет/
ся от 0,17 до 0,32 тенге за кубо/
метр. Но все дело в том, что
«Жамбылводхоз» в год прода/
ет около 800 – 900 миллионов
кубометров воды. В итоге по/
лучается около 30 – 40 милли/
онов тенге дохода в год, зара/
ботанного на ровном месте.
Сумма для такого предприя/
тия, годовой бюджет которого
что/то около 100 миллионов
тенге, значительная…

– По размеру утвержден/
ных тарифов можно подумать,
что это очень трудная разгруз/
ка и экспедирование груза,
дозаправка транспорта и опла/
та наличных расходов в пути
следования, – говорит Сагат
Л., местный специалист в об/
ласти водохозяйственных си/
стем. – Но на самом деле речь

идет просто о протекании воды
по самовольно захваченным из
коммунальных систем, а затем
узаконенным постановлениями
правительства сооружениям и
участкам, полностью содержа/
щимся за счет республиканс/
кого бюджета.

Эти деньги, получаемые
как за транспортировку воды
по каналам (!), согласно доку/
ментам «Жамбылводхоза»
должны идти на содержание
самого РГП. Но все дело в том,
что на эту статью средства
предприятию выделяются го/
сударством. Так почему же так
происходит?

Двойные стандарты
для «Таразводхоза»

Положение о Комитете по
водным ресурсам казахстан/
ского Минсельхоза четко ука/
зывает, что его предприятия
имеют государственное иму/
щество только на правах опе/
ративного управления, объяс/
няет далее мой собеседник. Но
Комитет государственного
имущества и приватизации
(КГИП) МФ РК почему/то ут/
вердил в уставе РГП «Тараз/
водхоз», единственному из
всех РГП республики по вод/
ному хозяйству, право хозяй/
ственного ведения государ/
ственным имуществом.

Пользуясь этим упущени/
ем, РГП как предприятие на
праве оперативного управле/
ния государственным имуще/
ством получает из республи/
канского бюджета деньги на
свое содержание по эксплуа/
тации водохозяйственных
объектов. Но затем, уже как
предприятие на праве хозяй/
ственного ведения, выставля/
ет коммунальным предприяти/
ям счета для оплаты своих «ус/
луг», хотя все затраты уже были
профинансированы бюджет/
ными деньгами. От этого рас/
тет себестоимость сельхозпро/
дукции, делая ее дорогой и не/
конкурентоспособной.

По словам специалиста,
недоработки этого и других
государственных органов со/
здали условия для появления
лишнего посредника, без ка/
ких/либо затрат получающего
нетрудовые доходы. Следует
обратить внимание и на то, что
у этого посредника непомерно
раздутый штат сотрудников –
более трехсот человек, кото/
рые, получается, сидят на шее
государства и крестьян. Поче/
му на все это закрывают глаза
в Минсельхозе, до сих пор ос/
тается неясным.

– Есть ли в стране орган,
который разберется и разъяс/
нит через СМИ, насколько за/
конно существование респуб/
ликанского государственного
предприятия, имеющего сра/
зу несколько вещных прав на
водохозяйственную государ/
ственную собственность? –
резюмирует Сагат. – Почему до
сих пор все вопросы, публику/
емые в газетах, остаются без
ответа уполномоченных госу/
дарственных органов?

...«Республика» уже не/
однократно писала о пробле/
мах в водном хозяйстве стра/
ны. Главная из них – почему
крестьяне должны платить за
поливную воду и из каких рас/
четов образуется тариф? Од/
нако Министерство сельского
хозяйство продолжает делать
вид, что «в Багдаде все спокой/
но». Спрашивается, доколе?

Период экономического
спада в мире – не самое
лучшее время, когда от

компании стоит ожидать экс�
пансии на внешние рынки. Тем
не менее «Евросеть», по словам
ее президента, приняла реше�
ние не замораживать свои про�
екты в Казахстане. По расче�
там специалистов компании
рынок сотовой связи ожидает
рост, связанный с внедрением
новых технологий 3G, которых
уже давно ждут потребители.

Команда не изменится,
инвестиции продолжатся

 Дмитрий, сейчас ваша
компания переходит в
другие руки. Каких
изменений в связи с этим
следует ждать в работе
«Евросети» на рынке
Казахстана?
– Продажа компании

прежде всего связана с жела�
нием избежать финансовых
рисков в нестабильной эконо�
мической ситуации в мире.
Именно поэтому акционерами
компании (Евгением Чичвар�
киным и Тимуром Артемье�
вым) было принято решение о
продаже 100% акций компа�
нии «Евросеть» «Вымпелко�
му». Это не повлекло за собой
изменений в топ�менеджменте
компании, а Евгений Чичвар�
кин остался работать на посту
председателя совета директо�
ров. В ближайшее время ка�
ких�то кардинальных измене�
ний ни в работе компании, ни в
менеджменте мы не ждем. Но,
безусловно, какие�то измене�
ния могут произойти, и будет
корректней, если новый владе�
лец объявит о них сам.

Что касается стратегии
развития компании, то, безус�
ловно, мы будем заниматься, в
первую очередь, повышением
эффективности работы наших
магазинов. Кроме того, мы
планируем вкладывать сред�
ства в развитие и совершен�
ствование предоставляемого
сервиса, который станет ос�
новным конкурентным пре�
имуществом в существующих
реалиях рынка.

 Предполагаются ли в
связи со сменой владельца
кардинальные изменения
в управлении компанией в
Казахстане?
– Нет, там как раз не так

давно обновилась команда ве�
дущих управленцев. Результа�
ты ее работы внушают опти�
мизм, поэтому мы не планиру�
ем кадровых изменений.

 Ждут ли потребителей в
Казахстане неприятные
сюрпризы в связи с
всеобщим кризисом?
– Все, что соприкасается с

банковской сферой и сферой не�
движимости, попадет в зону рис�
ка. Безусловно, это скажется на
ценах. Особенно это актуально
для розничного сектора, так как
стоимость заемных средств, ко�
торые компании привлекают
для закупки товара, в условиях
кризиса растет, что приводит к
росту стоимости самого товара.
Поэтому, если вы планируете
что�то купить в кредит и потра�
тить деньги на приобретение бы�
товой и цифровой техники, луч�
ше сделать это в ближайшее вре�
мя. Уже сейчас те банки, которые

продолжают выдавать кредиты,
повысили ставки и ужесточили
условия кредитования.

Можно ли покупателям
надеяться на расширение
ассортимента магазинов
в российских и казах+
станских отделениях
компании?
– Да, мы сейчас как раз раз�

рабатываем целую серию новых
проектов по улучшению каче�
ства обслуживания покупате�
лей. Ждите хороших новостей!

 Будут ли дополнительные
финансовые вливания
в развитие сети
в Казахстане?
– Мы идем по тому же курсу,

который определили раньше.
Мы хотим продолжать разви�
ваться в Казахстане. Возможно,
мы закроем определенное коли�
чество низкорентабельных ма�
газинов и вместо них откроем
другие, более эффективные. Но
общий объем финансовых вло�
жений пока предполагается ос�
тавить прежним.

На стадии насыщения,
но с ожиданием роста

Дмитрий, а что особенно
привлекает «Евросеть»
в Казахстане?
– Казахстан, какими бы ни

были реалии, остается тесно
привязанным не только к гло�
бальному, но и к российскому
рынку. При этом Казахстан –
государство с большими воз�
можностями, с каждым годом
все больше привлекающее ино�
странных инвесторов. Что не�
удивительно: все�таки эта
страна – одно из самых эконо�
мически развитых и полити�
чески стабильных государств
постсоветского пространства.

При этом потенциальных
инвесторов интересует доволь�
но широкий спектр областей.
Далеко не последнее место по
своей привлекательности за�
нимает сфера различных услуг
как для конечных потребите�
лей, так и business�to�business
(услуги для бизнеса).

Для «Евросети» казахстан�
ский рынок очень важен, и по�
тому много ресурсов вкладыва�
ется в организацию ее работы в
Казахстане. Как и в России,
наша компания делает все, что�
бы покупатель остался дово�
лен предоставляемым ему сер�
висом. Наша цель – добиться
того, чтобы покупатель стал
нашим постоянным клиентом,
которого мы будем холить и ле�
леять. Поэтому в Казахстане у
нас очень высокий показатель
узнаваемости бренда. Но мы
стремимся стать именно самой
любимой компанией на рынке
сотовой связи.

Ваша оценка перспектив
развития казахстанского
рынка?
– В настоящее время рынок

сотовой связи в Казахстане на�
ходится на стадии насыщения,
глубина проникновения со�
ставляет более 90%, а к концу
2008 года ожидается полное на�
сыщение рынка. Мы думаем,
что после этого прирост рынка
не прекратится, а составит
примерно 10 – 15%  в месяц.

Этот рост будет связан в
первую очередь с увеличением
числа молодежи, приобретаю�
щей себе телефон в первый раз.

При этом удвоение продаж
SIM�карт будет происходить за
счет продажи аппаратов с воз�
можностью подключения сразу
двух карт. Эти модели попу�
лярны и отличаются удоб�
ством и практичностью.

Во�вторых, рост рынка бу�
дет вызван дифференциацией
стоимости услуг у операторов,
многие услуги станут более вы�
годными для потребителей.
Например, иметь одну SIM�
карту от одного оператора ис�
ключительно для звонков, дру�
гую SIM�карту от другого опе�
ратора для пользования услу�
гами Интернета в полном объе�
ме, третью – для корпоративно�
го пользования, четвертую –
для роуминга и так далее.

Также мы полагаем, что
увеличится число абонентов,
которые будут использовать
мобильную связь вместо ста�
ционарного телефона. Это
удобно, так как не требуется ус�
тановки дополнительной аппа�
ратуры, нет временных затрат.

«Евросеть» выезжает на смартфонеRESPUBLIKA+kz.info – Не успела российская «Евро+
сеть», крупнейшая сеть магазинов сотовой связи, работа+
ющая в Казахстане четыре года, заявить о намерении
расширить свое присутствие в Центральной Азии, как у
нее сменился владелец. Магазины известного ритейлера
проданы «Вымпелкому», работающему на телекоммуни+
кационном рынке под маркой «Билайн». Чего ждать от
продавцов мобильных телефонов потребителям, мы
выяснили у президента компании Дмитрия ДЕНИСОВА.

София ПОППЕЛЬ

мы его ожидаем. В скором вре�
мени там начнется внедрение
сетей третьего поколения
(3G). Эта сотовая связь отли�
чается гораздо большей ско�
ростью передачи данных, а
также более широким набором
и высоким качеством предос�
тавляемых услуг. Предпола�
гается, что 3G обеспечит або�
нентов высокоскоростным до�
ступом в Интернет и мульти�
медийными сервисами. Что в
свою очередь будет способ�
ствовать увеличению спроса
на смартфоны.

В настоящее время опреде�
ленный контингент потребите�
лей, наслышанный о сетях тре�
тьего поколения, ожидает вне�
дрения этой технологии в Казах�
стане и готов к приобретению
«умного телефона». Исходя из
этого, можно предположить, что
сотовые аппараты, поддержива�
ющие 3G технологии, будут
пользоваться популярностью у
опытных абонентов и потенци�
альных потребителей.

Но для этого нужны
выгодные безлимитные
тарифы…
– Они скоро уже должны

появиться и в Казахстане.
Кроме того, операторы уже
скоро сосредоточатся в боль�
шей степени не на увеличении
собственной доли рынка, а на
удержании существующей
абонентской базы и росте до�
ходов за счет предоставления
новых услуг и совершенство�
вания старых сервисов.

Что продвинет рынок?

Но за счет чего
в условиях кризиса
будет развиваться рынок
продаж сотовых телефо+
нов и портативной
техники?
– В основном за счет появ�

ления новинок и внедрения но�
вых услуг. Выиграет тот, кто
уже сейчас предоставляет пер�
воклассный сервис. Что каса�
ется продаж цифровой техни�
ки, то они сейчас будут сокра�

щаться, но не прекратятся.
Реплейсмент увеличивается:
растет количество покупате�
лей, меняющих сотовый теле�
фон уже через полгода после
покупки. При этом на замену в
основном приобретаются более
дорогие и многофункциональ�
ные модели, что радует и дает
нам возможность расширять
ассортимент и увеличивать
объем продаж в этом сегменте.

Есть ли, на Ваш взгляд,
разница между казахстан+
скими и российскими
покупателями в их пред+
почтениях?
– В России сейчас большой

поток покупателей «умных те�
лефонов» (смартфонов), объе�
диняющих в себе, кроме теле�
фонной связи, возможности
медиаприложений, доступа в
Интернет, электронной почты
и массы других вещей. По сути
дела это гибриды телефонов и
карманных компьютеров.

В Казахстане такого спро�
са на эту технику пока нет, но

В настоящее время
рынок сотовой
связи в Казахстане
насыщен более чем
на 90%, говорит
Дмитрий ДЕНИСОВ.
И дальше рост рынка
не прекратится.
Он будет связан
в первую очередь
с увеличением
числа молодежи,
приобретающей
себе телефон
в первый раз.

Розничные сети закрывают магазины
Международный кризис ликвидности привел

к резкому ужесточению условий выдачи кредитов торговым сетям
Если раньше крупные розничные
сети могли рассчитывать на
процентную ставку до 10% годо#
вых, то сейчас стоимость долго#
вого финансирования выросла
для них в два раза. Розничным
сетям, которые развивались
интенсивно последние два года,
придется затянуть потуже пояса.

Илья УЛЬЯНОВ

ПОД УДАРОМ РОЗНИЦА

Аналитик ИК «Файненшнл Бридж» Ека/
терина ЛОЩАКОВА пояснила «Рес/

публике», что сейчас банкам невыгодно
брать на себя дополнительные риски кре/
дитования розничных сетей в связи со
спецификой отрасли – высокой ее зави/
симостью от заемных средств. «Ведь стра/
тегия большинства торговых сетей ори/
ентирована на рост доходов населения и,
соответственно, спроса и предусматрива/
ет активную экспансию. В связи с необхо/
димостью как можно быстрее завоевать
высокую долю рынка многие ритейлеры
чрезмерно использовали долговые источ/

ники финансирования. И на сегодняшний
день они превысили все нормы по долго/
вой нагрузке».

Г/жа Лощакова пояснила, что если
адекватным для отрасли считается коэф/
фициент Долг/EBITDA ( прибыль до вып/
латы процентов, налогов и амортизации)
на уровне 3 – 4, то у многих участников он
приближается к 10. Повезло сетям, кото/
рые имеют партнерские отношения с круп/
ными банками. Хотя с учетом текущих ре/
алий, когда финансовый сектор находит/
ся под ударом, тандем ритейлер – банк
выглядит непривлекательно.

Татьяна БОБРОВСКАЯ из «БрокерКре/
дитФинанс» считает, что при хорошей си/
туации в банковской сфере ритейлеры
могли бы провести реструктуризацию этих
кредитов, однако сейчас займы не рефи/
нансируются. По ее мнению, розничным
сетям нужно будет в корне пересмотреть
свой бизнес. «Ранее многие ритейлеры
заявили о развитии масштабных проек/
тов, а теперь эти ожидания не оправда/
ются в большинстве случаев. У самих се/
тей нет денег, и ни один банк не прокре/
дитует их бизнес, продать свои акции бу/

дет нереально, и расширяться им также
некуда. Частные игроки уйдут и продадут
свои площади под другой бизнес», – ска/
зала Татьяна Бобровская.

«Что касается сегментации деятель/
ности, то она сохранится, – считает ана/
литик. – Для стабилизации динамики
доходов и охвата максимального коли/
чества покупателей крупные игроки сек/
тора будут продолжать диверсифициро/
вать форматы, одновременно развивая
гипер/, супермаркеты, дискаунтеры, ма/
газины у дома и т.д. Крупные сети, с на/
шей точки зрения, продолжат разрас/
таться».

Общий вывод таков: давать деньги для
поддержки ритейлеров банки будут, но не
скоро. Поэтому пока некоторые сети пыта/
ются аккумулировать средства населения
за счет дисконта по некоторым малолик/
видным группам товара. Менеджеры по
закупкам ужесточили отбор поставщиков.
В целом, аналитики говорят о том, что
можно найти и свои положительные сто/
роны в кризисе: выстоят сети с окрепшим
менеджментом, и произойдет закрытие
«балластовых» магазинов.

Крупнейший российский продавец сотовых телефонов
не собирается отказываться от присутствия в Казахстане

Креативная индустрия наби#
рает обороты. Дизайнеры
диктуют инженерам, что и
как производить. Но как
создать шедевр, а потом его
выгодно продать? И почему
профессия дизайнера на
заводе по производству, к
примеру, телевизоров в
странах СНГ до сих пор
называется инженер#конст#
руктор? Ответы на эти и
другие вопросы группа
дизайнеров из России и
Казахстана пыталась найти
на Неделе голландского
дизайна, которая прошла в
городе Эйндховен в конце
октября.

Сайора ИСКАКОВА

Если рассуждать с географической
и исторической точки зрения, то

выбор Эйндховена как площадки для
креатива неслучаен. По сравнению с
другими городами Нидерландов, Эй/
ндховен – современный город, где са/
мая старая постройка датируется ше/
стидесятым годом прошлого столетия.
Именно здесь находится Академия
голландского дизайна, по праву счи/
тающаяся академией №4 по уровню

специального образования в мире. И
именно этот город называют «роди/
ной лампочки «Филлипс», то есть ко/
лыбелью технологий и инновационных
концепций.

Целью Недели голландского дизай/
на было в первую очередь привлече/
ние внимания общественности к зна/
чимости творческого подхода и взаи/
мосвязи технологий будущего и креа/
тива. Это не просто выставка, а прежде
всего поиск точек соприкосновения биз/
неса и дизайнеров. Более 1500 мест/
ных и зарубежных дизайнеров пред/
ставили свои работы в области индус/
трии моды и текстиля, графического,
трехмерного, промышленного дизайна,
креативного менеджмента и трендов.

 Преподаватели Евразийского на/
ционального университета им. Л.Н. Гу/
милева при поддержке компаний
«КРОС/Казахстан» и «Караван куль/
тур» в этом году имели возможность
посетить Неделю голландского дизай/
на. «Нет пророка в родном Отечестве,
к сожалению, – сегодня это правда.
По странным необъективным причи/

нам мы готовы платить иностранным
архитекторам, дизайнерам в несколь/
ко раз больше лишь из/за их имени. А
ведь наши ребята тоже талантливы, их
просто никто не замечает. Именно по/
этому нужно начинать с вклада в об/
разование», – сказала нам старший
преподаватель ЕНУ, делегат Айгуль
БАЙГОЖАЕВА.

По ее словам, сегодня «дизайн» как
специальность не входит в число при/
оритетных специальностей, обозна/
ченных Министерством образования
и науки РК, в рамках международной
стипендии «Болашак» на нее не выде/
ляют гранты, поэтому продвижение
студентов, повышение их квалифика/
ции лежит на плечах самого универ/
ситета и кафедры.

В рамках визита также состоялись
встречи и с представителями компа/
ний, занимающихся подбором дизай/
неров из/за рубежа для голландских
инвесторов Van Beerlo, и с менедже/
рами офисов графического и веб/ди/
зайна, и с куратором музея Van Abbae
Вильямом Ян Рендерсом, и знакомство

с достижениями в области света и
звука в лаборатории Baltan.

Отметим, что наибольший интерес
для делегации из Астаны представ/
ляла встреча с членом исполнитель/
ного комитета по вопросам культуры
г/жой Миттердорф и представителя/
ми муниципалитета. Вопросы город/
ского оформления и взаимоотноше/
ния акимата и частного сектора в об/
ласти дизайна для Астаны являются
очень важными. Тем более что муни/
ципалитет Эйндховена с помощью
дизайна также пытается решить со/
циальные проблемы города: облаго/
раживание центра, решение проблем
неблагополучных районов города.

Также в скором времени в Астане
планируется открытие Дома творчества
«Шабыт». В восьмиэтажном здании
«Шабыта» будут действовать творчес/
кие секции, музыкальная и балетная
школы, союзы и объединения, пресс/
центр, концертные залы. Чтобы узнать,
как организовать работу секций и что
нужно создать, чтоб колесо творчества
в Астане закрутилось, делегация так/

Креативщики нынче в моде
В проходившей недавно Неделе голландского дизайна в городе

Эйндховен принимали участие и казахстанцы

УРОКИ ГОЛЛАНДСКОГО ДИЗАЙНА
же посетила выставку Дома дизайна в
Эйндховене.

Другим центром творчества, кото/
рый посетила делегация из Астаны,
является Страйп/С.  В прошлом это
фабрика Филлипс, которая была по/
строена в 1891 году, сегодня  центр
креативной индустрии,  дизайнерские
мастерские, выставочные залы, офи/
сы, галереи. Страйп/с – это самая
большая строительная площадка в
Голландии и он международноориен/
тирован: прогуляйтесь по Страйп/С
и вы услышите язык разных народов,
этносов, разные диалекты, встрети/
тесь с  дизайнерами Европы, Кана/
ды, Америки, Японии, Китая.

…Неделя голландского дизайна
завоевала популярность благодаря
своему неформальному духу и социаль/
ному общению. «Семь лет назад она
начиналась как выставка работ 20 ди/
зайнерских компаний, – вспомнила в
разговоре с нами директор фонда «Ка/
раван культур» Елена ХАРИТОНОВА. –
В 2007 году их было уже 110, а в этом
году – 170, не учитывая гостей из/за
рубежа, а также более тысячи индиви/
дуальных дизайнеров. Пусть в этот раз
казахстанцы приехали, так сказать, на
разведку, возможно, на следующий год
мы увидим наших соотечественников
не только в рядах студентов академии,
но и среди участников выставки».

Интересно,
что может
ответить крес/
тьянам глава
Минсельхоза?
Или он знает,
как на них РГП
деньги
зарабатывает?
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