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Если правы наши эксперты, то на выбор заказчика повлияла дешевизна.
Ох, не зря в свое время глава космического ведомства Талгат МУСАБАЕВ
сказал: скупой платит дважды.

РЫНКИ И КОМПАНИИ 21 НОЯБРЯ 2008 ГОДА

МИНСЕЛЬХОЗ КРИЧИТ SOS ЗА КУЛИСАМИ АВАРИИ

1000 тенге – за квадратный сантиметр при размещении рекламного
модуля на 1, 3 и 56й полосах;

800 тенге – за квадратный сантиметр при размещении на 166й полосе;

600 тенге – за квадратный сантиметр при размещении
рекламных макетов на внутренних полосах.

По всем вопросам обращайтесь в рекламный отдел редакции: 8(727) 264!26!17, 264!52!30

Расценки на размещение рекламных макетов в нашей газете:

Стоимость квадратного сантиметра при размещении имиджевых статей –
 1000 – 1200 тенге. При долгосрочных контрактах возможны скидки.

ЦЕНОВЫЕ
ПАРАДОКСЫ

Керосин
стал дешевле,
авиабилеты –

дороже
АСТАНА – Предприятию не заплатили за уже постав!

ленную воду власти Караганды и Экибастуза, а энергети!
ки за долги отключили каналу электроэнергию. Дренаж!
ная система канала вот!вот перемерзнет, что приведет к
необратимым последствиям. Такую жуткую картину раз!
вития событий нарисовали столичным журналистам в Ми!
нистерстве сельского хозяйства республики.

Александр УСТИНОВ

ВКРАТЦЕ

Спрос на нефть резко упадет
ИНТЕРФАКС!АНИ – Министр нефти Катара Абдалла аль!
АТТЫЙЯ предполагает, что следующий год будет трудным
для нефтяного рынка из!за падения спроса на топливо на
фоне замедления темпов роста мировой экономики.

«Я предполагаю, что 2009 год будет тяжелым. Все указывает
на резкое снижение спроса на нефть в четвертом квартале теку6
щего года и в первом квартале 2009 года», – заявил Абдалла
аль6Аттыйя. Также он отметил, что падение цен на нефть не в
интересах стран6потребителей в среднесрочной перспективе,
из6за того что это приведет к кризису снабжения на фоне со6
кращения инвестиций в разработку новых месторождений.

«Рамсторы» выставлены
на продажу
Bank Societe General Vostok предложил девяти российс!
ким и западным ритейлерам купить бизнес и недвижи!
мость супермаркетов «Рамстор», оценивающиеся при!
мерно в $100 – 110 миллионов долларов. В число ритей!
леров, получивших предложения, вошли немецкая Billa,
также российские сети «О’Кей», «Седьмой континент» и
«Мосмарт». Речь идет о 18 супермаркетах.

Bank Societe General Vostok нанят турецкой корпорацией
Enka, строящей инфраструктурные и гражданские объекты в
Турции, странах Европы, Северной Африки и СНГ, специаль6
но для продажи столичных «Рамсторов». При этом если свои
московские магазины Enka намерена продать, то супермар6
кеты в регионах турецкая компания просто собирается зак6
рыть по истечении срока аренды помещений.

Мы решили выяснить, нет ли планов у владельцев сети
супермаркетов «Рамстор» в Казахстане продать свой бизнес.
Но, как пояснили нам в компании, у российской сети супер6
маркетов и у казахстанской – владельцы разные. Казахстан6
ская сеть супермаркетов не принадлежит компании Enka, по6
этому никаких планов по продаже нет.

В Air Astana не собираются
менять планы
В казахстанской авиакомпании Air Astana не ожидают
снижения пассажиропотока по итогам 2008 года, сооб!
щил на пресс!конференции в среду в Алматы президент
АО Air Astana Питер ФОСТЕР. В то же время он признал,
что 2009 год будет для компании непростым.

Но, несмотря на сложный период, авиакомпания, по сло6
вам г6на Фостера, не отказывается от своих планов, предпола6
гающих увеличение авиапарка компании с нынешних 21 воз6
душного судна до 34 самолетов к 2014 году и до 63 – к 2022 году.
Соответственно, Air Astana понадобится большое количество
персонала. До 2012 года авиакомпании необходимо набрать
300 пилотов, а далее количество пилотов будет расти в геомет6
рической прогрессии. Первые 8 человек уже отобраны из 176
претендентов и в ближайшее время отправятся на обучение в
американскую школу подготовки пилотов СAPT. Авиакомпания
берет на себя оплату 100% от общей стоимости обучения, од6
нако с его завершением 50% от суммы будет вычитаться с
заработной платы пилотов в течение семи лет. Общие затраты
на подготовку одного пилота, уточнил он, составляют $80 тыс.

Евгения ПЛАХИНА

«Это не страшилки от Ряб6
цева, сегодня это реально», –
сыронизировал на экстренной
пресс6конференции председа6
тель Комитета по водным ре6
сурсам Минсельхоза Анатолий
РЯБЦЕВ, объясняя журналис6
там, что уже на днях канал им.
К. Сатпаева из основного ис6
точника воды сразу для не6
скольких городов и промыш6
ленных комплексов Казахстана
может превратиться в груды
льда. Проблема, по его словам,
в том, что в системе канала воды
катастрофически не хватает.

Главный «водяной» страны
рассказал журналистам, как
работают в зимних условиях
подобные каналу Сатпаева
гидротехнические сооруже6
ния. Перед первыми серьез6
ными заморозками все водо6
хранилища, входящие канала
да и сам канал должны быть
под завязку заполнены водой
– для того чтобы воды хвати6
ло до весны и чтобы зимой
под толстым слоем льда вода,
сохраняясь как в термосе, не
перемерзала.

Но чтобы закачать в канал
хотя бы необходимый для зи6
мовки минимум, а это больше

Тариф как средство
от замерзания

Канал имени Сатпаева может на всю зиму
оставить без воды и тепла значительную часть

Центрального региона Казахстана

Если канал
перемерзнет,
масштабы
последствий
будут
сравнимы,
пожалуй,
только с
гуманитарной
катастрофой.

100 миллионов кубометров
воды, нужно, чтобы заработа6
ли насосы, которые вот уже не6
сколько недель отключены от
электроэнергии. Дело в том,
что канал, которому должны
сотни миллионов долларов
власти Экибастуза и Караган6
ды, сам задолжал энергоснаб6
жающим организациям Кара6
гандинской и Павлодарской
областей не один десяток мил6
лионов тенге, а снабжать его в
долг энергетики отказались.

– Не дай бог, канал остано6
вится и перемерзнет, а опас6
ность такая есть, – подытожил
свой рассказ председатель
водного комитета Минсельхо6
за. – Сегодня я констатирую,
что канал, по сути, не готов к
работе в зимних условиях.

С чего все
начиналось?

В начале 20006х годов ка6
нал Сатпаева уже становился
банкротом, однако из финан6
сового кризиса предприятие
выкарабкалось и с тех пор бо6
лее или менее, но работает.

Читайте
дальше с.18

Более подробно расска

зать, о чем был разговор
между российскими и

казахстанскими специалиста

ми, г
н Мусабаев отказался, как
отказались давать какие
либо
комментарии и в казахстанском
Центре космической связи
(РЦКС). Все это наводит на
весьма грустные размышления.
Особенно если учесть, что, по
полученным редакцией инфор

мационно
аналитического ин

тернет
портала «Республика»
неофициальным комментари

ям в российских службах, един

ственное, на что теперь может
пригодиться KazSat
1, – послу

жить в качестве учебного посо

бия. Опыт
то, как сказали нам в
российском ГКНПЦ им. Хру

ничева, разрабатывавшем плат

форму спутника, получен уни

кальный. Осталось не насту

пить на те же грабли еще раз.

Скупой платит дважды
Про грабли разговор не для

красного словца – новый спут

ник KazSat
2 также разрабаты

вается в центре им. Хруничева,
и его отдельные системы уже
проходят испытания на пред

приятиях России. Поэтому ра

зобраться в том, что именно
произошло с его предшествен

ником, – задача номер один.

Тем более что на KazSat
1
были потрачены уже огромные
средства – и на сам спутник, и
на систему управления им
(только центр управления кос

мическими аппаратами в горо

де Акколе, построенный под
KazSat, стоит около 500 млн
тенге). Неслучайно возникает
резонный вопрос: почему заказ
на второй спутник, суммой
$115 млн, также отдан центру
им. Хруничева? На первый
взгляд, возникает немного
странное ощущение, что
ГКПНЦ по каким
то полити

ческим причинам отдали часть
средств казахстанского бюдже

та, чтобы потренироваться.

«Это, наверное, какой
то
политический проект. Казах

стан хотел спутник. Он его по

лучил. Центр им. Хруничева,
мягко говоря, не ас в выполне

нии такого рода спутников. Я
так понимаю, что это вообще
его первый опыт по созданию
малого космического аппара

та. Поэтому, видимо, не все
там гладко», – сказал «Респуб

лике
kz.info» один из сотруд

ников ФГУП «Космическая
связь» (Россия), попросив

ший не называть его имени.

Иными словами, контракт
на разработку платформы для
первого казахстанского спут

ника получила организация, до
сих пор не выпустившая ни од

ной работающей системы для
искусственных спутников. И
конкурс на разработку плат

формы для второго спутника
получила она же. Выглядит не
совсем логично.

 Редактор профильного
журнала «Новости космонав

тики» Игорь АФАНАСЬЕВ
предположил на основании
имеющейся у него информа

ции, что центр им. Хруничева
просто запросил за работы по
созданию платформы меньше
денег, чем подобные работы
обошлись бы при участии раз

работчиков из Красноярска
(специалисты красноярских
научных институтов космичес

кого направления оцениваются
довольно высоко) или тем бо

лее европейские аналоги.

KazSat оказался живучим,
но, говорят, нерабочим

Эксперты предполагают, что лучшее, на что может
теперь сгодиться дорогостоящий аппарат, –

быть учебным пособием

Межгосударственная казахстанско�российская комиссия
рассмотрела вопрос о возобновлении эксплуатации
первого казахстанского спутника KazSat, прервавшего
вещание из�за программного сбоя несколько месяцев
назад, однако так и не приняла пока окончательного
решения. «Достигнуты определенные договоренности,
они сейчас прорабатываются», – скупо сообщил после
заседания глава Казкосмоса Талгат МУСАБАЕВ.

Мария МОЛИНА, Татьяна ПАНЧЕНКО

«Как показывает моя прак

тика работы, как правило, все,
что мы закупаем в Европе, очень
даже неплохо работает. И на ев

ропейских спутниках оно рабо

тает и пятнадцать лет. А наша
платформа может не выдержи

вать заявленных характерис

тик», – прокомментировал кор

респонденту «Республики» со

отношение между качеством
спутников разного производ

ства сотрудник «Космической
связи», оговорив, что это его
личное мнение. От официаль

ных комментариев в «Косми

ческой связи» отказались, при

знав лишь тот факт, что ее спе

циалисты тоже принимали уча

стие в разработке аппаратного
комплекса KazSat
1.

 В свою очередь заведую

щий лабораторией наблюдения
искусственных спутников
Земли Казахстанского астро

физического института имени
Фесенкова Александр ДИ

ДЕНКО сказал корреспонден

ту газеты «Республика»: «Что
вы хотите, KazSat даже на пол

года позже запустили, потому
что платформа была экспери

ментальная, ее дорабатывали –
у нее уже был отказ. Ну не дела

ла никогда фирма Хруничева
спутников связи, совсем други

ми задачами занимались». Г
н
Диденко также отметил, что на
выбор заказчика повлияла де

шевизна: «Глава космического
ведомства Талгат Мусабаев
так и сказал: скупой платит
дважды».

В транс вошел и не
вернулся обратно

Напомним, космический
аппарат KazSat
1 был создан в
центре им. Хруничева по зака

зу Республики Казахстан. В
июне 2006 года он был выведен
на орбиту и осенью того же
года передан в управление
Центра космической связи Ка

захстана, находящегося в Ак

коле. Коммерческая эксплуа

тация спутника началась в но

ябре 2006 года: на спутник пе

ревели сети телевещания и ин

тернет
коммуникации. К кон

цу 2007 года загрузка спутника
составила 70% от запроекти

рованных возможностей.

 8 июня этого года в работе
бортового цифрового оборудо

вания KazSat
1 произошел
сбой – он перестал принимать
команды с Земли. Специалис

ты сошлись на том, что на
спутнике отказала бортовая
цифровая вы

ч и с л и т е л ь 

ная система
(БЦВС).

В е р н е е ,
даже не так,
уточнил в раз

говоре с нами
А л е к с а н д р
Диденко:

– Начнем
с того, что он
не пропадал.
Он перестал
в ы п о л н я т ь
команды, но
для всех, кто
его наблюдал,
он был видим.
За ним про

должали сле

дить, в том
числе наша
лаборатория. Почему была шу

миха – понятно. Ведь его, мож

но сказать, только запустили,
два года – это ерунда для спут

ника, и он вдруг отказал. При


чем по сути отказов было три: в
январе – но тогда справились
(по комментариям из других ис�
точников, в январе на это потре�
бовалось 12 часов. – Ред.), потом
17 апреля – снова 6 часов не ра

ботал, а 8 июня отказал оконча


тельно и бесповоротно. В то же
время пользователи были на

строены на него, им пришлось
переходить на резервные систе

мы, нести убытки.

Руководитель Националь

ного космического агентства
Казахстана Талгат Мусабаев в
свое время так описал суть дела:
«В первую очередь, специалис

ты решили просто разрядить
аккумулятор до минимального

напряжении и
в ы к л ю ч и т ь
БЦВС прину

д и т е л ь н ы м
способом, то
есть некоррек

тно. То есть
взять и выдер

нуть шнур из
розетки. Но
спутник ока

зался, как это
ни странно,
живучим. На

столько, что
вы даже не мо

жете себе пред

ставить».

После это

го, по его сло

вам, батарею
оказалось не

возможно раз


рядить, даже полностью загру

зив. И тогда у ученых остался
лишь один способ некорректно

го выключения БЦВС – «это
совсем загнать спутник в тень».

Спутник ушел в тень при

близительно 26 августа, ста

бильные теневые витки нача

лись в сентябре и закончились
15 октября. К этому моменту
капризная БЦВС должна была
полностью разрядиться. И
только после этого, как объяс

нил г
н Мусабаев, ученые Ка

захстана вместе с российскими
коллегами из «Сколково» и
ОКБ «Марс» попытались «вы

дать ряд специальных команд
на ее запуск».

«И на запуск, и на восста

новление ориентации, и на
приведение в норму, и на мно

гое другое, чтобы поставить
спутник в родную точку – на
103 градуса восточной долго

ты, где он и должен стоять», –
рассказывал он еще в октябре.
После этих работ, 30 октября,
Роскосмос объявил, что спут

ник «нашелся».

По словам Мусабаева, пока
спутник был в тени, он оста

вался в неуправляемом состоя

нии и дрейфовал сквозь не

сколько зон, где стояли теле

коммуникационные спутники
других стран.

Читайте
дальше с.18

Спутник KazSat61, оснащенный 12
транспондерами Ku6диапазона мощностью
40 и 90 Вт с полосой пропускания 72 МГц,
был запущен в июне 2006 года с космодрома
Байконур. К концу 2007 загрузка спутника
достигла 70% проектного потенциала. На его
производство и запуск было потрачено
порядка $65 млн. До злополучного второго
сбоя спутник успел принести доход в
размере $20 млн. Всего же казахстанское
правительство намерено потратить
до 2020 года на космическую программу
не менее $6 млрд.

ФАКТ�ЛИСТ

BFM.ru – Цены на авиаке!
росин снизились с июля
по ноябрь на 30%. При
этом стоимость топлива
превысила показатели за
аналогичный период пре!
дыдущего года на 19 –
20%. Такие данные приво!
дит исследовательский
центр «Кортес». Однако
для пассажиров авиаком!
паний ни снижение миро!
вых цен на нефть, ни па!
дение стоимости кероси!
на не обернулось удешев!
лением билетов.

Ольга КАРАУЛОВА

Как выяснил BFM.ru,
авиакомпании в ряде случа6
ев, наоборот, увеличивают
цены. Так, перелет на тайс6
кий остров Пхукет и обратно
с туристической компанией
Tez Tour чартером «Аэрофло6
та» в начале декабря 2008
года стоит $1250. А с 24 де6
кабря по 4 января 2009 года
тот же перелет обойдется
уже в $2450. Та же ситуация
и у других авиаперевозчи6
ков –  стоимость авиабиле6
тов напрямую зависит от
конъюнктуры рынка, а вовсе
не от стоимости авиацион6
ного керосина.

Летом 2006 года цена
нефти составляла около $60
за баррель. Сегодня она
опустилась по сравнению с
тем периодом на 20%. Од6
нако цены на авиабилеты с
2006 года поднялись в 2 –
2,5 раза. И их рост предста6
вители отрасли объясняли
как раз повышением сто6
имости топлива. Ситуацией
уже заинтересовалась Фе6
деральная антимонополь6
ная служба. Как заявляют в
ФАС, одной из
регулирующих мер может
стать ориентир на топлив6
ные цены на внешних рын6
ках (в первую очередь в
Роттердаме и Сингапуре).

Цены на керосин, конеч6
но, влияют на стоимость пе6
ревозок, но не напрямую.
«Керосин –  это составляю6
щая себестоимости, –
объясняет глава компании
«Топливное обеспечение
аэропортов» Евгений ОСТ6
РОВСКИЙ. –  Себестоимость
влияет на цену продаж толь6
ко при социализме. При ка6
питализме цена продаж –
это то, за сколько у вас поку6
пают. Сегодня авиакомпании
находятся в состоянии лихо6
радочного поиска денег,
просто оборотных средств.
Тут слово «прибыль» уже
никто давно не произносит.
Сейчас в связи с
отсутствием оборотных
средств снижать цены на
билеты никто не отважится».

По6иному ведут себя
крупные зарубежные пере6
возчики. Немецкая Lufthansa
недавно понизила топливный
сбор в связи с изменением
цен на керосин, заявила
BFM.ru Светлана БРИНЗА,
PR6координатор Lufthansa по
России и СНГ.

Читайте
дальше с. 18

Российский
туристический

рынок сюрпризов
от партнеров не ждет
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Членство в ВТО приведет Казахстан к социально!
му взрыву. К такому выводу пришли ученые,
предприниматели и руководители бизнес!ассо!
циаций Караганды, обсуждая за «круглым сто!
лом» плюсы и минусы вступления страны во
Всемирную торговую организацию. Подобных
итогов дискуссии организаторы встречи – мест!
ные власти – никак не ожидали.

Моисей АБРАМОВ

Из 39 стран, с которыми Ка6
захстану необходимо было

провести двусторонние пере6
говоры на предмет вступления
в ВТО, с 21 государством уже
подписаны договоры. После6
дним стало соглашение с Ка6
надой, заключенное минувшим
летом. В течение следующего
года планируется полностью
завершить все формальности
и стать6таки членом организа6
ции. И чем ближе этот момент,
тем чаще в бизнес6среде слы6
шатся разговоры о грядущем
разорении малого и среднего
бизнеса.

Впереди – социальный
взрыв?

Вступление в ВТО предпо6
лагает снятие заградитель6
ных таможенных пошлин, ко6
торые сейчас сдерживают
интервенцию более дешевых
импортных товаров (в том
числе продовольствия). Ка6
захстанский малый и средний
бизнес, а вместе с ним и
сельское хозяйство не готовы
на равных конкурировать ни с
высокотехнологичными эко6
номиками Запада, ни с деше6
вой рабочей силой Азии. Так
что в случае отмены таможен6
ных пошлин на импорт фаб6
рики и заводы просто закро6
ются, а их работники останут6
ся на улице.

– На виду у нас пример
Кыргызстана, который стал
членом организации, но его
экономике это пользы не при6
несло, – напомнила собрав6
шимся исполнительный ди6
ректор Фонда поддержки раз6
вития предпринимательства
Карагандинской области Сай6
ран СЫЗДЫКОВА. – Китай 15
лет боролся за право присое6
диниться к ВТО, но там до сих
пор не утихают споры по пово6
ду того, верным ли было такое
решение. Про Казахстан сей6
час можно сказать наверняка
одно: когда откроются грани6
цы, наши предприниматели
пострадают.

Аналогичная ситуация, по
словам г6жи Сыздыковой,
складывается сейчас и в
России:

– И наши, и российские
эксперты уверены, что вступ6
ление в ВТО приведет к разо6
рению целого ряда предпри6
ятий, не выдержавших конку6
ренции. Гибель грозит целым
секторам экономики. Если
наши предприятия начнут
закрываться, сколько людей
потеряют работу! В итоге мы
можем получить социальный
взрыв. Выгоду от членства в
ВТО получит лишь небольшая
прослойка общества, связан6
ная с внешней торговлей, а
большинство станет еще бед6
нее. В первую очередь под
ударом окажется сельское хо6
зяйство, а у нас в селах живет
60 % населения. И что они бу6
дут делать, оставшись без
работы?

Казахстанские предприниматели
не готовы на равных конкурировать ни

с высокотехнологичными экономиками
Запада, ни с дешевой рабочей силой Азии

Что продавать будем?
В тему беседы предприни6

матели вспомнили анекдот о
Хрущеве, который любил по6
вторять, что СССР одной но6
гой уже стоит в коммунизме, на
что простая бабушка его од6
нажды спросила: «Сынок, и
долго мы будем враскоряку
стоять?».

То же самое происходит
сейчас в Казахстане с вопро6
сом вступления в ВТО. Член6
ство в этой организации пред6
полагает, что стране необходи6
мо облегчить вывод своих то6
варов на внешние рынки. При
этом наш экспорт на 90% со6
стоит из сырья. А производ6
ственникам мешают разви6
ваться административные ба6
рьеры, высокие ставки по кре6
дитам и прочие проблемы, ре6
шение которых должно взять на
себя государство – но почему6
то не берет.

– Чем мы собираемся
торговать, вступив в ВТО? –
задался вопросом президент
Казахстанской ассоциации
предпринимателей Талгат
ДОСКЕНОВ. – Недавно я был
в Алматы на открытии боль6
шого магазина и провел там
простейшее исследование: из
5 тысяч наименований това6
ра лишь единицы оказались
казахстанского производства.
У нас просто нет товаров! По6
тому6то единственное изде6
лие отечественного произ6
водства, которое я встречаю
в кабинетах наших чиновни6
ков, – скоросшиватели, кото6
рые производит общество
глухонемых!

Впрочем, единственный
положительный момент от
вступления в эту организацию
участники «круглого стола» все
же нашли. Членство в ВТО на6
несет значительный удар по
коррупции. Правда, при этом
заодно отправит в нокаут пред6
принимателей.

– Рынок коррупционных ус6
луг у нас составляет 5 процен6
тов от ВВП, – рассказал г6н
Доскенов. – Малый и средний
бизнес может сейчас разви6
ваться только одним путем –
имея «крышу» и выигрывая че6
рез нее госзаказы на тендерах.
Естественно, не забывая «де6
литься». Со вступлением в ВТО
этот «бизнес» конкуренции не
выдержит. У нас сейчас при6
везти кирпич из Китая стоит в
два раза дешевле, чем произ6
вести его здесь.

…Итоговое мнение боль6
шинства оказалось таким –
темпы переговоров по вступле6
нию в ВТО необходимо замед6
лить, а пошлины для импорта,
наоборот, увеличить, чтобы
дать казахстанскому производ6
ству возможность встать на
ноги. Только участники встре6
чи сомневаются, что прави6
тельство примет эти рекомен6
дации к сведению.

ВТО победит и коррупцию,
и… бизнес

Членство в ВТО нанесет удар по коррупции –
к такому выводу пришли участники «круглого
стола». Но, правда, при этом оно заодно
отправит в нокаут предпринимателей.

НЕОЖИДАННЫЙ РАКУРС

Продолжение.
Начало с.17

В прошлом году руководство ка6
нала вместе с профильным комите6
том Министерства сельского хозяй6
ства ходило за неотложной финансо6
вой помощью к парламентариям –
просили 700 миллионов тенге, одна6
ко депутаты смогли организовать
лишь 300.

Неоднократно напоминали о бед6
ственном положении канала и в этом
году. Например, в апреле 2008 года,
по словам Анатолия Рябцева, спасти
канал могли 500 миллионов тенге, те6
перь, по словам чиновника, необходи6
мая для нормальной работы канала
сумма увеличилась больше чем в два
раза – требуется уже 1 миллиард 200
миллионов.

Но «если мы остановим завтра
Караганду или остановим Экибастуз,
мы нанесем такой ущерб, что ника6
ких миллиардов не хватит рассчи6
таться», считает г6н Рябцев. И, по его
мнению, такая ситуация вполне мо6
жет наступить.

В августе этого года водный ко6
митет официально обращался к пре6
мьер6министру страны. В сентябре по
поводу канала Сатпаева скандалили в
Мажилисе парламента. Создавали
даже межведомственную рабочую
группу, в которой министр сельского
хозяйства, решая проблемы канала,
пытался руководить депутатами и от6
ветственными лицами своего ведом6
ства, да только вот толку от такого коо6
ператива, как видно, не вышло.

Заметили это прежде всего со6
трудники стратегического предприя6
тия, так как бездействие чиновников
отразилось на их заработной плате,
точнее, на ее отсутствии. Чтобы обра6
тить на себя хоть какое6то внимание и
заставить акимов, задолжавших сот6
ни миллионов, наконец6то вернуть

Тариф как средство от замерзания
Канал имени Сатпаева может на всю зиму оставить без воды

и тепла значительную часть Центрального региона Казахстана

Продолжение.
Начало с.17

«Космическая связь» была
вынуждена оповестить обита

телей этих зон о происходящем
и попросить их быть внима

тельными. И извиниться, само
собой.

Почему решением проблем
спутника занимались российс

кие разработчики, если управ

ление было передано центру в
Казахстане? Как выяснилось,
казахстанские космические
службы просто не имели права
и компетенции предпринимать
какие
либо действия в нештат

ной ситуации.

«Опять же это следствие
непродуманности подписания
договора, в котором записано:
вся технологическая и конст

рукторская документация хра

нится в России, – пояснил гла

ва «Казкосмоса».

– Поэтому наши специали

сты, даже понимая, что проис

ходит, не имеют ни морально

го, ни юридического права вме

шиваться в управление поле

том спутника в нештатных си

туациях.

Это должно делаться со

гласно договору из Центра уп

равления «Сколково» в Моск

ве. Вся конструкторско
техно

логическая документация хра

нится там. Без этого прини

мать решение наобум не
возьмется ни один специалист.
Да мы и сами не разрешим это

го делать.

Зомби на орбите
 Ожидается, что после за


вершения тестирования борто

вых систем спутник будет
вновь введен в эксплуатацию,
сообщили «Республике» в цен

тре им. Хруничева. В казах

станском АО «Республикан

ский центр космической связи
и электромагнитной совмести

мости радиоэлектронных
средств» еще 30 октября объя

вили, что по итогам перегово

ров между ними, агентством
Казахстана по связи, Минсвя

зи России и ФГУП «Косми

ческая связь» «казахстанским
операторам будет предоставле

на информация о возможнос

тях и условиях предоставле

ния резервных спутниковых
емкостей».

 Сами казахстанские опера

торы, впрочем, обратно на
спутник не рвутся. Президент
компании Space Energy Нур

лан АСЕЛКАН отметил: «Дей

ствительно, управляемость ап

парата восстановлена, а вот о
его работоспособности стоит
забыть. По сути, на орбите на

ходится зомби, который может
служить учебным пособием
для опыта управления аппара

том в кризисных ситуациях, в
условиях аварий».

По мнению г
на Аселкана,
как коммерческий спутник для
коммерческих пользователей –
для телеканалов, операторов
связи – он теперь не имеет ин

тереса и значения.

– Ведь даже если его рабо

тоспособность на какое
то вре

мя будет восстановлена, я ду

маю, ни один серьезный потре

битель, имея в виду кризисные
дни начала июня, когда многим
телекомпаниям пришлось в те

чение суток пересаживаться на

другие спутники, не станет с
ним связываться, – сказал пре

зидент Space Energy.

 Ситуация, по его словам,
осложняется и окончательно
запутывается еще и потому, что
спутник до сих пор не объявлен
погибшим, хотя фактически
является неработоспособным
(по информации «Республики»,
спутник так и не будет объяв�
лен неработоспособным, и
страховки по нему операторам
не выплатят. – Ред.).

– Страховая компания не
выплачивает страховых вып

лат, и в результате получается
патовая ситуация. С одной сто

роны, спутник вроде как управ

ляется, с другой – сигнал от
него не поступает. И даже если
поступит, где гарантия, что че

рез несколько дней он опять не
прекратится? – задается вопро

сом Нурлан Аселкан.

– Неизвестно, сколько вре

мени может пройти до следую

щих неполадок на KazSat
1 –
может быть, месяц, а может, де

сять лет, – считает в свою оче

редь генеральный директор
российского ЗАО «Сетьтеле

ком» Сергей ПЕХТЕРЕВ. –
Единственным сервисом, кото

рый сейчас возможен для ком

мерческих операторов с этого
спутника, мне видится одно

сторонний доступ в Интернет.

Однако Александр Диденко
считает, что «государство мо

жет топнуть ножкой и сказать:
ну
ка, ребята, все на место»:

– Но мое мнение – как ком

мерческий проект он потерян. А
как аппарат для интересных эк

спериментов он будет очень по

лезен. Ну что ж делать, не все

гда получается, космос все

таки – очень агрессивная сре

да, да и спутник – не машина,
там не вылезешь и не поменя

ешь ему колеса.

Отвечать нечего?
 В центре им. Хруничева

на прямые вопросы о работос

пособности спутника не отве

чают. Руководитель пресс

службы Александр БОБРЕ

НЕВ заявил корреспонденту
«Республики»: «Космический
аппарат находится в орби

тальной позиции, российские
и казахстанские специалисты
решают вопрос о возобновле

нии штатной эксплуатации
спутника». «Сейчас идет про

верка полезной нагрузки ап

парата», – сообщила 28 ок

тября на конференции в Дубне
замгендиректора по космичес

ким системам дистанционно

го зондирования Земли и свя

зи ГКНПЦ им. Хруничева
Инесса ГЛАЗКОВА.

Собеседник «Республики»
из «Космической связи», при

сутствовавший на этой конфе

ренции, так прокомментировал
ее выступление: «Она отрапор

товала, что с KazSat
1 все здо

рово, они там все восстанови

ли. А после этого очень быстро
исчезла, и вопросов ей никто
задать не успел. Как
то не
очень они хотят на такие вопро

сы отвечать, видимо».

Скорее всего, отвечать про

сто нечего. Как говорит Игорь
Афанасьев, «там могло быть
все что угодно»:

– Вплоть до того, что в про

цессе его неисправности и воз

вращения в строй было израсхо


деньги, люди даже частично перекры6
вали воду Караганде. Но это было в
сентябре, сейчас специалисты, полу6
чившие лишь копеечные авансы, уже
никого не пугают – они пытаются сде6
лать все возможное, чтобы не поте6
рять канал Сатпаева.

На ком воду возят?
Удивительно, но факт: если аки6

маты Караганды и Экибастуза, по ин6
формации Комитета по водным ре6
сурсам, должны каналу около милли6
арда, то сам канал должен больше
700 миллионов тенге налоговой
службе, 380 миллионов энергетикам,
120 миллионов тенге собственным
сотрудникам (впрочем, незначитель6
ную часть из них уже погасили, раз6
дав авансы). И это только основные,
неотложные платежи, без которых
дальше никак.

17 ноября канал Сатпаева должен
был выполнить важный заказ по по6
ставке на Экибастузскую ГРЭС61
тринадцати миллионов кубометров
воды, за что предприятию готовы
были заплатить около 60 миллионов
тенге. Но долг перед одними энер6
гетиками помешал другим получить
необходимую для выработки элект6
ричества воду.

Почему данная миссия была заве6
домо невыполнима, директор канала
Мейрбек ЕГЕНОВ объяснил, не углуб6
ляясь в сложные математические рас6
четы: «Мы ПЭС должны 40 миллионов
тенге плюс разрешение от КЕГОК, ко6
торому мы должны 110 миллионов».

Только от одной мысли, что два
крупных промышленных города на всю
зиму останутся без водоснабжения,
любому здравомыслящему человеку,
даже не проживающему в этих горо6
дах, становится не по себе. Если канал
перемерзнет, то масштабы послед6

МИНСЕЛЬХОЗ КРИЧИТ SOS

ствий можно будет сравнить, пожалуй,
только с гуманитарной катастрофой,
ведь канал для Караганды – это един6
ственный источник воды, причем не
только питьевой, но и технической, ко6
торая используется для отопления жи6
лых зданий, школ и больниц.

Не смогут работать без воды и стра6
тегические предприятия, вырабатыва6
ющие электроэнергию, так как ГРЭС61
и ГРЭС62 полностью зависят от канала
Сатпаева. Кроме того, придется оста6
навливать производства и стальным
заводам олигарха Миттала и другим
крупным предприятиям региона.

Все гениальное –
просто

Впрочем, как выяснилось, реше6
ние проблемы есть. По мнению Ана6
толия Рябцева, спасет канал Сатпае6
ва от неминуемой гибели повышение
тарифов на поставляемую им воду.
Для обоснования этой своей точки
зрения он привел массу примеров,
сравнивая, что и насколько за после6
дние пять лет подорожало.

– Почему6то никто, – доказывал
журналистам г6н Рябцев, – не видит
угрозу инфляции в трехкратном повы6
шении тарифы на энергию, на другие
виды топлива.

Он предложил повысить сто6
имость кубометра воды из сатпаев6
ского канала на 15% для населения –
тогда куб будет стоить почти тринад6
цать (12,84) тенге, а для промышлен6
ности еще больше – почти до шест6
надцати (15,56) тенге за кубометр.

Почему чиновник настаивает на
ощутимом повышении тарифа за воду
не только для промышленности, но и
для простого потребителя, становит6
ся ясно без всяких намеков – населе6
ние потребляет столько же воды из ка6
нала Сатпаева, сколько все вместе взя6
тые заводы Центрального региона Ка6
захстана. Другими словами, кому6то
не хочется упускать шанс дополнитель6
ного заработка. На этом фоне слухи о
том, что некие силы пытаются довес6
ти весьма прибыльное предприятие
до банкротства, совсем по6другому
воспринимаются.

«Не дай
бог, канал
остановится
и пере6
мерзнет,
а опасность
такая есть, –
сказал
председа6
тель вод6
ного коми6
тета Мин6
сельхоза
Анатолий
РЯБЦЕВ. –
Сегодня я
констатирую,
что канал, по
сути, не
готов к
работе в
зимних
условиях».

довано, допустим, много топли

ва. Поэтому спутник будет эксп

луатироваться уже не все запла

нированные 10 – 12 лет, кото

рые закладывались изначаль

но, а какое
то другое время. По

том, возвращение в точку сто

яния – это еще не полное возвра

щение в строй. Надо узнать, в
самом деле, все ли системы
функционируют нормально. И
нормально ли работает, самое
главное, приемо
передающий
комплекс. Это как раз «Казкос

мос» должен сказать.

Его словам вторит сотруд

ник «Космической связи»:

– Вообще со спутником мо

жет быть все что угодно. Это
очень сложный аппаратно
про

граммный комплекс. Все рабо

тает в условиях вакуума, в усло

виях пониженных температур.
Нужно не просто его поймать и
сориентировать на Землю, на
Солнце. Надо, чтобы еще у него
и «мозги» включились.

Судя по уклончивым отве

там в Хруничева, «мозги» у
KazSat
1 еще не включились и
неизвестно, будут ли работать
нормально.

…Между тем российский
центр продолжает упражняться
за казахстанский счет. Сейчас
идет работа над вторым KazSat.
«Уже выполнено более 60% ра

бот. Одновременно, по ходу со

здания спутника вносятся из

менения в конструктивные эле

ментные базы», – сообщил в
пятницу Талгат Мусабаев.
Спутник, напомним, планиру

ют запустить в 2009 году.

KazSat оказался живучим,
но, говорят, нерабочим

Эксперты предполагают, что лучшее, на что может теперь сгодиться
дорогостоящий аппарат, – быть учебным пособием

Управляемость аппарата восстановлена, а вот о его работоспособности
стоит забыть – так нам прокомментировали ситуацию

казахстанские операторы. Для коммерческих пользователей этот спутник –
по сути зомби – теперь интереса не представляет.

ЦЕНОВЫЕ ПАРАДОКСЫ

НУ И НУ!

На  KazSat61 были
потрачены огром6
ные средства –
только Центр
управления косми6
ческими аппара6
тами в Акколе
стоит около
500 млн тенге.
Возникает
резонный вопрос:
почему заказ на
второй спутник
также отдан центру
им. Хруничева?

Продолжение.
Начало с. 17

«Для всех билетов, которые оформляются
с 20 октября, применяется пониженная топ6
ливная надбавка. По европейским направле6
ниям она была уменьшена на 3 евро и состав6
ляет теперь 24 евро (за один полетный сег6
мент). Для дальнемагистральных рейсов со6
кращение составило 5 евро, в итоге топлив6
ный сбор теперь достигает 92 евро», –  сооб6
щила она.

Но эксперты считают заявления о сниже6
нии топливных сборов рекламной акцией. Та6
кое мнение высказал BFM.ru Владимир ЛЕ6
ТИК, заместитель генерального директора
авиакомпании «Интеравиа»: «Топливный
сбор составляет в среднем от 7 до 15% сто6
имости авиабилета. Это все, на что пасса6
жир может рассчитывать. Более внушитель6
ного понижения ждать не стоит». Летик во6
обще считает, что введение топливных сбо6
ров было инициировано компаниями для
того, чтобы каждый раз не утверждать но6
вые тарифы у регулятора. Сейчас, со сниже6
нием цен на керосин, сборы могут отменить
очень многие перевозчики, правда, произой6
дет это не за один день.

Зарубежным компаниям проводить цено6
вую политику значительно проще, и на миро6
вые тенденции они отреагируют раньше рос6
сийских. Например, в Европе цены на авиа6
билеты поднялись за первое полугодие 2008

Керосин стал дешевле,
авиабилеты – дороже

Российский туристический рынок сюрпризов от партнеров не ждет
года на 30 – 50%. Владимир Летик объяснил,
что снижение цен на керосин и снижение цен
на нефть в России происходит непропорцио6
нально: «Если мы говорим о том, что нефть упа6
ла в два раза по сравнению с летними ценами,
то керосин подешевел на 15%. Ожидать резко6
го снижения цен на авиабилеты и вовсе не сто6
ит. В летний период, когда цены на керосин
били все рекорды, компании «отлетали» в ми6
нус. Поэтому из6за погашения недополученной
прибыли в скором времени резко цены на би6
леты не понизятся».

Российский туристический бизнес, напря6
мую зависящий от цен на перелеты, сюрпри6
зов от партнеров не ждет. Пресс6секретарь
Российского союза туриндустрии Ирина ТЮ6
РИНА в беседе с корреспондентом BFM.ru от6
метила, что туристические фирмы, которые
заключают договоры с авиаперевозчиками на
предоставление чартерных рейсов, не ощути6
ли никакого снижения цен. «Некоторые компа6
нии, –  говорит Ирина Тюрина, –  например,
«Трансаэро», «Сингапурские авиалинии» офи6
циально объявили об отмене топливного сбо6
ра. Но это составляет 1 – 2% от стоимости
авиабилета. Некоторые туроператоры пытают6
ся снизить для своих клиентов стоимость пе6
релета за счет увеличения числа туристов на
популярных маршрутах. Но в крупных россий6
ских авиакомпаниях заказать чартер в
популярном направлении стало дороже, чем
купить билеты на регулярный рейс».
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Итак, сделка между рос

сийским ОАО «Полюс
Золото» и казахстанс


кой золотодобывающей Kazakh

Gold движется к логическому за

вершению. Россияне подтверди

ли получение необходимого раз

решения со стороны властей Ка

захстана на приобретение конт

рольного пакета акций казах

станской компании. В коммен

тарии со стороны «Полюс Золо

та» также отмечается, что «воз

можное частичное предложение,
если оно будет сделано, будет
подпадать под условия, обозна

ченные 29 сентября».

Напомним, на ту дату
KazakhGold была оценена в
$746 млн с 26
процентной пре

мией к рыночной стоимости.
За одну акцию казахстанской
компании «Полюс» предлагал
$7,95 и 0,298 собственной ак

ции. Однако с тех пор обе ком

пании сильно подешевели: в
пятницу на Лондонской бирже
капитализация KazakhGold со

ставила $154,4 млн, а «По

люс», который в сентябре оце

нивался более чем в $5 млрд,
стоил $3 млрд. Тем не менее
представитель «Полюса» не
уточнил, будет ли компания
настаивать на дисконте к сен

тябрьской оценке.

Чему радуются
инвесторы?

Впрочем, акции «Полюс
Золота» на фоне новостей о
возможной покупке уже пошли
вверх вопреки тенденциям рын

ка. Эксперты увидели этому не

сколько объяснений.

Аналитики UniCredit Aton
говорят о том, что среди произ

водителей золота они считают
наиболее привлекательными
акции «Полюс Золото», которое
не испытывает трудностей с
ликвидностью. Более того, они
советуют покупать акции
KazakhGold именно сейчас:
«Мы считаем низкий уровень
котировок акций KazakhGold
привлекательной возможнос

тью для их покупки, так как ожи

дается частичное приобретение
KazakhGold «Полюсом». Про

гнозируемая цена «Полюс Золо

то» – $27, KazakhGold – $12».

А по мнению аналитика
инвестиционной компании
«УНИВЕР» Ксении ПОЛЯК,
поддержку бумагам «Полюс
Золота» оказала также в целом
положительная динамика цен
на золото.

В то же время аналитик
компании «Атон» Ольга МИТ

РОФАНОВА, комментируя
рост котировок акций ОАО
«Полюс Золото», сказала, что:
«Эйфория инвесторов на рын

ке не совсем понятна. В сентяб

ре казахстанская компания
оценивалась в $746 млн, и это с
учетом премии к рынку. Сегод

ня ее рыночная стоимость сни


зилась до $154 млн. Таким об

разом, «Полюс» приобретает
KazakhGold с переоценкой в
пять раз».

«Полюсу» логично доби

ваться снижения цены с уче

том падения капитализации
приобретаемой компании, от

мечает аналитик «Тройки Диа

лог» Михаил СТИСКИН.
«Вопрос в том, на какой дис

конт согласится семья Каната
АСАУБАЕВА, контролирую

щая KazakhGold?» – задается
вопросом российский эксперт.

С ним согласен и аналитик
Unicredit Aton Марат  ГАБИ

ТОВ, по мнению которого  ус

ловия сделки в итоге будут из

менены в сторону понижения.
«Полюс», скорее всего, пере

смотрит цену. Сейчас премия к
акциям KazakhGold получает

ся более 300% – думаю, цена бу

дет снижена до того уровня,
когда премия будет составлять
20 – 25%. Другой вопрос – со

гласится ли казахская сторона
на такое существенное пониже

ние цены – возможно, что пре

мия по итогам этих переговоров
будет и больше», – считает он.

 Дмитрий СМОЛИН из
«Уралсиба» также не исключа

ет, что «Полюс» пересмотрит
цену в сторону понижения. По
его мнению, при благоприят

ном развитии событий компа

ния может закрыть сделку в те

чение месяца. Вместе с тем
Смолин отметил, что «может
быть, компания не будет сейчас
торопиться совершить сдел

ку». «Возможно, «Полюс»
возьмет паузу. Привлечь фи

нансирование сейчас очень тя

жело. При усугублении кризи

са возможен вариант, что «По

люсу» понадобится привле

кать средства и для финанси

рования собственных проек

тов. Так что, может быть, ком

пании сейчас стоит оставить
наличные средства на балан

се».

Ожидает снижения цены и
«Тройка
Диалог». «Подразуме

ваемая цена сделки на данный
момент составляет около $12
за акцию, то есть казахская
компания оценивается в $630
млн, в то время как на рынке ее
акции котируются на уровне
$2,75. Вероятно, «Полюс Золо

то» пересмотрит первоначаль

ную цену с учетом неблагопри

ятной рыночной обстановки –
мы не видим факторов, кото

рые оправдывали бы столь зна

чительную разницу в цене», –
сказано в отчете аналитиков
компании.

Исход зависит от цены
Что касается сроков завер


шения сделки, то Ольга ОКУ

НЕВА из Deutsche Bank не бе

рется прогнозировать сроки за

вершения сделки «с учетом
того, насколько сильно изме

нилась цена акций KazakhGold

за последнее время». По ее мне

нию, снижение цены предложе

ния со стороны «Полюса»
было бы «логичным шагом».

По мнению Максима СЕ

МЕНОВЫХ из «Альфа
Бан

ка», сроки закрытия сделки мо

гут затянуться по сравнению с
ранее обозначенными (1 октяб

ря  Прохоров сообщал, что зак

рытие сделки ожидается в тече

ние 10 – 12 недель): «Ситуация
очень быстро меняется и, воз

можно, дальнейшие перегово

ры займут больше времени, чем
планировалось».

Сделка может быть закры

та в первом квартале 2009 года,
сказал в свою очередь  Марат
Габитов: «Я думаю, в первом
квартале появятся новости о
закрытии сделки. «Полюс» еще
должен сделать due diligence,
что занимает определенное вре

мя. Кроме того, стороны будут
смотреть на рынок, на котором
сейчас неопределенность, дого

вариваться по цене».

Дмитрий СЕРГЕЕВ из бан

ка «Траст» также считает, что
сроки завершения сделки будут
зависеть от хода дальнейших
переговоров по цене. «После

ПОДРОБНОСТИ

«Полюс» переплатит за KazakhGold?
Аналитики ожидают закрытия сделки по казахстанской

золотодобывающей компании к апрелю и ждут от российского
производителя снижения цены предложения

Министерство энергетики и минеральных ресурсов Казах�
стана отказалось от приоритетного права выкупить 50%
плюс 1 акция золотодобывающей компании KazakhGold и
разрешило приобрести эту долю дочерней компании
российской «Полюс Золото». В ответ на эту новость
бумаги российской золотодобывающей компании двинули
вверх, причем инвесторов не смущает, что «Полюс»
может заплатить за акции казахстанской компании в пять
раз больше их текущей рыночной стоимости.

Евгения БОРИСОВА

этих переговоров, скорее всего,
мы узнаем новые условия этой
сделки, и не факт, что эти пере

говоры пройдут легко. Логич

но, что «Полюс» будет доби

ваться снижения цены, по

скольку KazakhGold сейчас
стоит в разы меньше, чем стоил
раньше. Все сроки зависят от
этих переговоров, от того, как
их будет принимать казахская
сторона», – сказал он.

 Как сообщалось, 70% стоимо

сти акций KazakhGold будет оп

лачена акциями «Полюса», 30% –
денежными средствами. Ранее ка

захстанская золотодобывающая
компания сообщала, что предло

жение «Полюса» по покупке конт

роля в KazakhGold предусматри

вает $7,95 и 0,298 акции российс

кой компании за 1 ценную бумагу
казахстанской компании. Общая
предлагаемая цена выкупа со

ставляла $14,73 за акцию
KazakhGold, исходя из стоимости
акций «Полюса» 570 рублей за
ценную бумагу на закрытие тор

гов на ММВБ 25 сентября. Таким
образом, на тот момент сумма
сделки в финансовом выражении
могла составить около $390 млн.

Факт!лист
Ведущий российский производитель золота ОАО «Полюс Зо


лото» входит в число крупнейших мировых производителей по
рыночной капитализации, объемам сырьевой базы и производ

ства. Портфель активов компании включает в себя рудные и рос

сыпные месторождения в Красноярском крае, Иркутской, Мага

данской и Амурской областях, Республике Саха (Якутия). В 2007
году предприятия ОАО произвели 1,2 млн унций золота.

Казахстанская золотодобывающая компания KazakhGold, по
информации «Ведомостей», в 2007 году добыла 232060 унций зо

лота, выручка составила $177 млн, чистая прибыль – $19,4 млн.
Основные активы – золоторудные месторождения Аксу, Бестобе
и Жолымбет. Резервы и ресурсы – 59,6 млн унций.

ОБЗОР РЫНКА НЕФТИ

По итогам торгов 18 ноября
цена нефти Brent еще бо6

лее приблизилась к рубежу $50
и составила $51,84 за баррель.
Котировки фьючерсов нефти
LightSweetCrude зафиксирова6
лись на уровне $54,39 за бар6
рель. Цена нефтяной «корзины»
ОПЕК по состоянию на 17 нояб6
ря составила $47,96 за бар6
рель, а по состоянию на 13 но6
ября «просела» до самого низ6
кого своего значения за три с
половиной года – $47,73 за
баррель.

Рецессия – сестра
кризиса

Продолжающееся сниже6
ние цен на нефть обусловлено
укрепившимися опасениями
падения в мире спроса на энер6
гоносители, связанного с за6
медлением темпов экономичес6
кого роста в странах ОЭСР. К
проблемам в экономике США
теперь прибавилась начавша6
яся рецессия в Европейском
союзе. В III квартале текущего
года ВВП 15 стран ЕС снизил6
ся относительно предыдущего
квартала на 0,2%. Это первое
снижение с момента введения
единой европейской валюты.

А в Японии рецессия еще
углубилась – с начала года ВВП
Японии пережил второе квар6
тальное снижение. В III кварта6
ле вместо ожидаемого роста на
0,3% ВВП в реальном выраже6
нии снизился по предвари6
тельным данным на 0,1% по
сравнению со II кварталом с.г.
В годовом же исчислении сни6
жение показателя составило
0,4%. Сильное давление на не6
фтяной рынок оказал также ук6
репляющийся американский
доллар – он подорожал относи6
тельно британского фунта и
швейцарского франка, правда,
несколько подешевел относи6
тельно японской иены и евро.

Замедление темпов роста
спроса на нефть в Китае и япон6
ская рецессия дают «медве6
дям» очередной шанс. Эконо6
мический пессимизм продол6
жает владеть настроениями на
рынке. Рецессия в Японии и
замедление темпов роста спро6
са в Китае не позволяют рас6
считывать на серьезную кор6
рекцию. Хеджевые фонды и
крупные спекулянты также ста6
вят на дальнейшее падение
цены на нефть, увеличивая чис6
ло коротких позиций.

Трейдеры продолжают по6
лучать негативные экономичес6
кие данные со всего мира, ко6
торые могут свидетельствовать
о снижении спроса на нефть. Во
II квартале текущего года эко6
номика Японии, которая явля6
ется второй по объемам импор6
та нефти в мире, сократилась
на 3,7% в годовом выражении.
Ежесуточно Япония потребляет
около 5,1 млн баррелей нефти
в сутки, что уступает по объе6
мам США и Китаю, но полнос6
тью покрывается импортными
поставками.

Надежды оптимистов на
Китай также тают. Нефтедобы6
вающая и перерабатывающая
компания China National
Petroleum Corp. заявила 15 но6
ября, что темпы роста спроса
на нефтепродукты в КНР замет6
но замедлились в октябре. При
этом ожидается, что в ближай6
шие месяцы темпы роста со6
ставят всего около 4% в годо6
вом выражении. Международ6

ное энергетическое агентство в
своем последнем докладе про6
гнозировало, что рост спроса на
нефтепродукты в Китае соста6
вит в будущем году более 5%.

В целом экономический
пессимизм и укрепляющийся
доллар могут продолжить ока6
зывать негативное влияние на
рынок нефти в течение недели.
Однако нельзя полностью ис6
ключать вероятность коррек6
ции после стремительного па6
дения цены на нефть в после6
днее время. Так, аналитик ИА
РосФинКом Андрей КОЧЕТКОВ
полагает, что в настоящее вре6
мя наблюдается равенство
шансов роста и снижения цены
на нефть.

Куда пойдут цены?
Международное энергети6

ческое агентство прогнозирует
снижение цен на нефть в 2009
году до $80 за баррель на фоне
резкого снижения спроса в бо6
гатых странах и замедления
экономического роста в разви6
вающихся странах. «Мы снизи6
ли предполагаемые цены на
нефть до $80 за баррель про6
тив гипотетических $110 за
баррель, которые мы прогнози6
ровали в течение последних
трех месяцев», – говорится в
очередном докладе агентства,
опубликованном в прошлый
четверг.

Вместе с тем, по оценкам
МЭА, при существующем эко6
номическом спаде снижение
цен незначительно отразится на
спросе на нефть. По оценкам
агентства, в 2008 году средний
спрос на нефть в мире соста6
вит 86,2, а в 2009 году – 86,5
миллиона баррелей в сутки, что
представляет собой увеличение
спроса лишь на 0,12 миллиона
баррелей в день в 2008 и на 0,35
миллиона баррелей в день в
2009 году.

В то же время рост спроса
будет сочетаться в предстоя6
щие годы с ускорением процес6
са истощения действующих не6
фтяных месторождений. В ре6
зультате общемировые темпы
сокращения добычи увеличат6
ся на этих месторождениях с
нынешних 6,7 до 8,6% к 2030
году. Тем самым, по мнению
специалистов МЭА, к 2015 году
создастся опасность нехватки
нефти на мировом рынке. «Раз6
рыв между существующими
мощностями и теми, что потре6
буются для удовлетворения ра6
стущего мирового спроса, зна6

чительно увеличится после 2010
года», – отмечается в докладе.

 Главный экономист Между6
народного энергетического
агентства Фатих БИРОЛЬ в ин6
тервью канадской газете Globe
and Mail заявил, что если из6за
низких цен инвестиции в нефтя6
ную отрасль будут отложены, то
нас ждет в будущем, когда спрос
восстановится, дефицит нефти,
подобный тому, который был
нынешним летом. Он отметил,
что компании всего мира, от Ка6
нады до Ближнего Востока, со6
кращают бюджеты развития.

Для того чтобы соответство6
вать возрастающему спросу в
последующие 22 года, по дан6
ным МЭА, нефтяной отрасли
необходимо минимум $26 трлн
инвестиций, из которых поло6
вина должна пойти на поддер6
жание существующих уровней
добычи путем замены истощив6
шихся месторождений. По про6
гнозам МЭА, спрос на нефть
увеличится к 2030 году до 106
млн баррелей в день по срав6
нению с нынешним ежеднев6
ным спросом в 84 млрд барре6
лей. Ожидается также, что цены
с нынешних $60 за баррель воз6
растут до $100 в промежутке
между 2008 и 2015 годом и до
$200 в 2030 году.

Глава ОАО «Газпром» Алек6
сей МИЛЛЕР также прогнози6
рует скорый дефицит поставок
нефти из6за мирового финан6
сового кризиса. По его словам,
нефтяные компании начинают
сокращать инвестиции в добы6
чу. «Я думаю, это значит, что
дефицит поставок, по6видимо6
му, начнется значительно рань6
ше (чем считалось)», – сказал
Миллер. Эксперты считали, что
через несколько лет спрос на
нефть значительно превысит
предложение.

Мировой кризис сорвал
планы правительства РФ по
увеличению добычи нефти. Не6
смотря на сохраняющееся сни6
жение, Россия довольно долго
сохраняла надежду на то, что к
концу года все же удастся вый6
ти на положительную динами6
ку. Еще в начале сентября Мин6
энерго РФ прогнозировало
рост добычи нефти в 2008 году
на уровне 1%. Тогда надежды
правительства возлагались на
запуск в эксплуатацию несколь6
ких новых месторождений. Но,
например, ввод в эксплуатацию
Ванкорского месторождения
«Роснефтью» в последний мо6
мент был отложен почти на год.
Кроме того, в складывающихся
условиях, когда нефть на миро6
вом рынке за два месяца сни6
зилась в цене на треть, многие
скважины у нефтяных компаний
стали работать в убыток, в ре6
зультате чего началась массо6
вая консервация нерентабель6
ных источников нефти.

Низкие цены на нефть грозят ее дефицитом
Продолжающийся спад нефтяных цен может привести

в перспективе к сокращению предложения
С началом текущей недели цены на нефтяные фьючерсы
продолжили падение. Только за понедельник цены на нефть
упали еще примерно на 3,7%, а официальные цены на не!
фтяные фьючерсы опустились до самого низкого уровня за
22 месяца. Во вторник тенденции на рынке не изменились,
хотя темпы снижения цен оказались более низкими.

Булат НУРЛАНОВ

Производители
нефти опасаются
осуществлять
инвестиции в
разведку и добычу
и идут на
замораживание
проектов освоения
новых
месторождений,
консервацию
становящихся
нерентабельными
скважин. Все
пытаются угадать,
каким может стать
«дно» рынка и сможет
ли ОПЕК остановить
его падение.

Среди золотодобытчиков акции «Полюс
Золото» считаются наиболее
привлекательными – предприятие не
испытывает трудностей с ликвидностью, даже
несмотря на кризис.

О желании участников рынка ГСМ
объединиться было объявлено в ходе
работы проходившей на прошлой не!
деле в Алматы Международной конфе!
ренции «Рынок нефтепродуктов Цен!
тральной Азии». Новую организацию
решено было назвать Казахстанской
топливной ассоциацией.

Асхат АХМЕТБЕКОВ

По информации председателя совета
директоров группы компаний «Инжи6

ниринг» Кайрата КАЙПИЕВА, в настоящее
время в Казахстане действуют более 4300
автозаправочных станций. И только 600 из
них принадлежат крупным игрокам рынка
– компаниям «КазМунайГаз» и «Гелиос».
При этом, отметил г6н Кайпиев, «к обсуж6
дению любого принимаемого правитель6
ством, Министерством энергетики реше6
ния приглашаются представители крупных
компаний». «Ассоциация будет доказывать
госорганам, что надо считаться и с мел6
кими компаниями», – заявил он.

Идею создания ассоциации уже под6
держали аналитики и монополисты от6
расли.

– Мы считаем, что это отвечает инте6
ресам рынка и соответствует нашим ин6
тересам, – заявил в интервью «Республи6
ке» директор департамента внешних свя6
зей и информации АО «ТД «КазМунайГаз»
Галым ТУМАБАЕВ. – По той простой при6
чине, что, будь ты владельцем маленькой
АЗС либо представителем одной из круп6
ных компаний, все мы сталкиваемся с од6
ними и теми же бюрократическими про6
блемами на местах: вопросами лицензи6
рования, контроля качества, плохо пропи6
санными процедурными нормами и тому
подобным.

«Полезным делом» назвал инициати6
ву создания Казахстанской топливной ас6
социации ведущий научный сотрудник
Института экономики, доктор экономичес6
ких наук, профессор Олег ЕГОРОВ.

– Когда мы говорим о разрозненной
работе, – рассказал он, – мы имеем в
виду, что практически нельзя подступить6
ся к верхам власти. Ассоциация, вероят6
нее всего, будет иметь определенное
влияние на них, тем более если она будет
напрямую вплотную связана с крупными
компаниями. Они будут реагировать на

рынок и в то же время защищать свои
интересы.

Безусловно, попытка объединиться –
нужная и важная, признал в разговоре с
корреспондентом «Республики» первый
вице6президент Национальной инженер6
ной академии РК, академик, профессор,
почетный нефтяник СССР Надир НАДИ6
РОВ, но он задается вопросом – насколько
эффективно они будут работать.

– При общественном добровольном
объединении встает вопрос о том, кто кому
подчиняется или не подчиняется. Как из6
вестно, в общественных объединениях
складываются ситуации, когда одни их
члены подчиняются решениям руковод6
ства, другие – не подчиняются и делают
все по6своему. Представьте, допустим, в
ассоциацию объединяются бензозапра6
вочные «КазМунайГаза» и большое коли6
чество частных, и получится, что и «Каз6
МунайГаз» будет диктовать свои условия,
и руководство общественного объедине6
ния. И насколько сойдутся их интересы,
сказать очень сложно, – подчеркнул про6
фессор.

Трейдеры ГСМ объединяются
Казахстанская топливная ассоциация будет защищать интересы

владельцев автозаправок перед правительством

ФАКТ И КОММЕНТАРИЙ

 В свою очередь третья по
величине нефтяная компания
Канады PetroCanada вновь от6
ложила решение вопроса о
строительстве мощностей для
разработки нефтяных песков на
месторождении Форт6Хиллс, в
провинции Калгари. Стоимость
проекта сегодня, в условиях па6
дающих цен на нефть и повы6
шения затрат, составляет $10,1
млрд. Принятие окончательно6
го инвестиционного решения
компанией PetroCanada и ее
партнерами Teck Cominco и UTS
отложено до 2009 года. В подоб6
ной ситуации многие ведущие
нефтяные компании мира
уменьшают проекты по добыче
нефти из нетрадиционных ис6
точников.

ОПЕК пока колеблется
Неопределенность на рын6

ке частично поддерживается
неопределенностью позиции
нефтяного картеля по вопросу
дальнейшего снижения офици6
альной квоты на добычу. 16 но6
ября президент ОПЕК Шакиб
ХЕЛИЛЬ заявил о том, что орга6
низация может рассмотреть
вопрос о снижении объемов во
время регулярной встречи 17
декабря в Алжире, а не на за6
седании 29 ноября в Каире.

Днем ранее король Саудов6
ской Аравии Абдулла также со6
общил, что его королевство по6
может мировой экономике бо6
роться с кризисом, обеспечив
стабильность на рынке нефти.
Однако ястребы ОПЕК не дрем6
лют. Иран может поставить на
голосование решение о сокра6
щении официальной квоты на
1,5 млн баррелей в сутки, когда
министры встретятся в очеред6
ной раз. Впрочем, эксперты
рынка утверждают, что органи6
зация еще не успела полностью
реализовать сокращение, ре6
шение о котором было принято
24 октября.

Картель, как стало понятно
из слов Шакиба Хелиля, рас6
считывает на стабилизацию
мировых цен на нефть в диапа6
зоне $70 – 90 за баррель. И на
предстоящей в ноябре с.г.
встрече картеля в Каире будут
обсуждаться рекомендации по
достижению указанных ценовых
ориентиров. Однако конкретные
действия, а именно масштабы
возможного сокращения нефте6
добычи могут быть предприня6
ты только 17 декабря, когда
пройдет заседание участников
картеля.

Кстати, глава ОПЕК не ис6
ключил, что в случае продол6
жительного дисбаланса меж6
ду спросом и предложением
на нефтяном рынке стоимость
«черного золота» может
упасть и до 20 – 30 долларов
за баррель.

При подготовке материала была использована
информация агентства Интерфакс!Казахстан
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IPhone не выдержал испытания временем
Отсутствием ажиотажного спроса объясняют эксперты

причину  снижения стоимости на модный смартфон

Розничные продавцы снижают цены на модный смарт�
фон от Apple, не дождавшись ажиотажного спроса от
покупателей. Ритейлеров подгоняют конкуренты: Nokia
скоро предложит модель со схожим функционалом, но в
полтора раза дешевле. Кроме того, Apple подкосил
«серый» рынок – любители iPhone, на которых рассчи�
тывали продавцы, успели купить себе долгожданный
телефон еще до начала официальных продаж.

Ася РЯЗАНОВА

ГРИМАСЫ РЫНКА

Судя по обсуждениям в
сети Интернет, за тем,
как в России идут прода


жи iPhone, с интересом следят в
Казахстане. Скорее всего, сцена

рий, по которому разворачива

лись первые официальные про

дажи модной новинки в Москве
и Петербурге, повторится при
появлении «белых» телефонов
iPhone в Алматы и Астане.

80 вместо 500
Напомним, что история по


явления iPhone в России очень
напоминала не просто рознич

ные продажи, а некую инициа

цию, вступление в секту «люби

телей iPhone». В глухую пол

ночь со 2 на 3 октября 2008 года
Apple открыл официальную
продажу телефонов, на которые
записывались предварительно
и за которыми ехали именно но

чью. Несмотря на то что экспер

ты обещали этой модели отсут

ствие большого спроса, с мо

мента начала регистрации зая

вок 16 сентября до начала офи

циальных продаж только МТС,
по словам ее пресс
секретаря
Ирины ОСАДЧЕЙ, получила
20 – 25 тысяч заказов.

Однако такое торжествен

ное начало не позволило ценам
на новинку продержаться доль

ше месяца. Фанаты Apple ку

пили себе iPhone еще «серым»,
до начала октября, а те, кто не
пылает чувствами к этому про

дукту, не готовы платить на

столько большие деньги за
смартфон. «Сам гаджет не так
уж и безупречен, – считает ана

литик Mobile Research Group
Эльдар МУРТАЗИН. – С точ

ки зрения функциональности
это продукт не новый, продукт
не лучший по качеству связи и
очень сильно переоцененный.
При цене за iPhone 3G 8
гига

байтный на уровне 24 – 25 ты

сяч рублей этот продукт не бу

дет очень популярным».

До конца года в России
планировалось реализовать
более 500 тысяч аппаратов
iPhone. На данный момент их
продано только 80 тысяч. Как
сообщила радиостанция
Business FM, из
за отсутствия
спроса ритейлеры вынуждены
снижать стоимость новинки от
Apple. Дальнейшие перспекти

вы телефона, по мнению экс

пертов, также весьма туманны.
Цены на смартфон снизили
практически все российские
ритейлеры. Если изначально
iPhone с памятью 8 и 16 гига

байт стоили 23 и 27 тысяч руб

лей, то сейчас в среднем за них
просят на 2 – 3 тысячи меньше.

Отсутствие ажиотажного
спроса на гаджет – одна из ос

новных причин снижения его
стоимости. Так пояснил это
Business FM представитель ком

пании «Эльдорадо» Илья НО

ВОХАТСКИЙ: «Снижение цен
произошло по нескольким при

чинам. Одна из них – не такой

большой, то есть не ажиотаж

ный спрос, как ожидалось.
Впрочем, мы, как и некоторые
другие участники рынка, заранее
предсказывали, что огромного
ажиотажа не будет. Вторая при

чина – скорое появление конку

рентов этого телефона, которых
называют «убийцами iPhone».
Например телефон Nokia 5800,
который является по функцио

налу похожей моделью, но стоит
раза в полтора дешевле».

Кому «серый» iPhone,
кому – белый

iPhone в России и Казах

стане должны стоить не более
500 долларов, уверены экспер

ты. Только такая цена, по их
мнению, изменит отношение
покупателей к новинке. В
США гаджет от Apple стоит
всего $199 и $299 за модели 8Гб
и 16Гб соответственно. А на
постсоветском пространстве
он сильно переоценен.

Еще одна проблема iPhone в
СНГ – обилие на рынке «се

рых» телефонов. По подсчетам
аналитиков, на данный момент
нелегально привезенными
iPhone сейчас пользуется более
400 тысяч человек – как раз то
количество, на которое изна

чально рассчитывали офици

альные продавцы.

В Казахстане в октябре сто

имость iPhone была еще боль

ше, чем в России: 112,5 тысячи
тенге (25802 рублей) за 8
гига

байтный и 136 тысяч (31192
рублей) тенге за 16
гигабайт

ный. Причем все эти телефоны
пока «серые» – официальные
продажи в Казахстане пока не
начались. Поэтому представи

тели казахстанских торговых
компаний ожидают сдержанно

го потребительского спроса на
iPhone и уверены, что повышен

ный спрос продержится только
около недели, когда появятся
официальные телефоны.

Руководитель службы по
связям с общественностью
ТОО «КаР
Тел» (казахстан

ское представительство рос

сийского «Вымпелкома») Па

вел РОДИН считает, что сроки
их появления во многом зави

сят от степени внедрения в Ка

захстане мобильных сетей тре

тьего поколения (3G
форма

та). Известно, что данные тех

нологии позволяют сопровож

дать разговор видеоизображе

нием, имеют большую пропус

кную способность получаемых
пакетов информации. По части
3G Россия сейчас значительно
опережает Казахстан.

Кроме того, г
н Родин доба

вил, что продажа iPhone в Рос

сии началась после достиже

ния договоренности российс

ких операторов связи с компа

нией Apple. «Соответственно,
подобные переговоры должны
пройти и в отношении казах

станского рынка», – сказал
представитель Beeline.

Похоже, «убийцы iPhone» и в
самом деле выполнят свое
предназначение, ведь уже

сейчас сравнение идет не на
пользу продукту компании

Apple. Так, российское
интернет!издание

First Mobile Journal,
сравнив функциональные

характеристики iPhone,
Nokia 5800 и Samsung i900,

присудило  Nokia и Samsung   по
14 баллов, а iPhone – только 10.

«iPhone 3G остается
имиджевым телефоном,

эдакой технологичной
игрушкой для модных людей,

с быстрым и привлекательным
интерфейсом, но

с отпугивающей многих
покупателей ценой от 23000 до

27000 рублей», – пришел
к выводу FMJ.

«Мобильные» компании затягивают пояса
Отрасль ожидают первые серьезные потрясения с начала десятилетия –

мировой экономический спад негативно сказывается на продажах

ТЕНДЕНЦИИ

ИНТЕРФАКС!АФИ – Производители
мобильных телефонов Motorola и
Sony Ericsson могут оказаться наи!
более уязвимыми в условиях миро!
вого финансового кризиса, посколь!
ку потребители откладывают модер!
низацию устройств связи в условиях
жесткой экономии.

По мнению экспертов, отрасль ожи6
дают первые серьезные потрясения с
начала десятилетия, поскольку мировой
экономический спад негативно сказыва6
ется на продажах оборудования для мо6
бильной связи. Первой ласточкой стало
поступившее на прошлой неделе сооб6
щение Nokia Corp., производящей чет6
верть всех мобильных телефонов в мире,
о низком спросе в течение празднично6
го сезона и резком сокращении миро6
вого рынка в следующем году в связи со
снижением потребительских расходов.

Qualcomm Inc., выпускающая чипы для
мобильных телефонов, прогнозирует
уменьшение объема продаж своей про6
дукции, а один из крупнейших операто6
ров беспроводной связи в мире Vodafone
Group Plc ожидает сокращение выручки
по итогам 2008 года.

Производители мобильных телефо6
нов являются основным жертвами спада
в отрасли, утверждают аналитики, по6
скольку в тяжелые времена потребители

не будут обновлять свои телефоны до тех
пор, пока они не перестанут работать. На
замену устаревших моделей приходится
75% всех продаж в этой отрасли. В пер6
вом полугодии 2008 года был отмечен
рост продаж на уровне 15%, однако по
итогам 2008 года этот показатель может
сократиться.

 Поставки мобильных телефонов сни6
зятся в 2009 году на 1%, ожидают экс6
перты Strategy Analytics. Ряд экономис6
тов прогнозирует уменьшение поставок
до 9%. «Этот спад предвещает потрясе6
ния, особенно для тех компаний, чьи ба6

лансы и без того были не в лучшем со6
стоянии. Таким образом, усиливается
давление на наиболее слабых участни6
ков рынка», – заявил аналитик телеком6
муникационной отрасли в Deutsche Bank
Брайан МОДОФФ.

Меньше всего пострадают производи6
тели современных смартфонов, которые
предлагают множество дополнительных
функций, например, сенсорные экраны и
выход в Интернет, говорят эксперты.
Сложнее всего придется компаниям, ос6
новной доход которых зависит от недо6
рогих моделей.

Поставки
мобильных
телефонов
снизятся в
2009 году
до 9%. Такой
прогноз
дают   пес6
симистично
настроенные
экономисты.

Благополучные страны Европы
озабочены качеством китайской
продукции. Не так давно там даже
прошел своеобразный саммит,
где китайским производителям
попеняли на плохое качество вы!
пускаемых товаров. Но хотя мы
часто слышим страшные истории
о китайских плюшевых мишках,
начиненных асбестом, взрываю!
щихся холодильниках и утюгах,
местный рынок, и не только бара!
холка, но даже фирменные бути!
ки и супермаркеты завалены про!
дукцией из Китая.

Лариса ШТАБА

Наши журналисты решили выяс6
нить, какого качества товар поку6

пают казахстанцы, а в качестве экс6
перта выбрали нашего, отечественно6
го производителя, президента Ассо6
циации легкой промышленности Лю6
бовь ХУДОВУ. На наш прямой вопрос
– как мы боремся с китайским шир6
потребом – Любовь Николаевна чест6
но ответила: «Никак! У нас вся продук6
ция, поступающая на рынок Казахста6
на, не имеет сертификатов безопас6
ности, происхождения, инвойсов,
даже накладных нет. На границе поку6
пается бумажка, но фактически никто
ничего не проверяет».

Менталитет у нашего
кабмина не тот

Неужели никто не следит за каче6
ством товара, который к нам ввозит6
ся? В это просто невозможно пове6
рить. Но наша собеседница эти опа6
сения не только не развеяла, но даже
и усугубила.

– В прошлом году было разрабо6
тано и в этом году подписано поста6
новление о разработке технического
регламента на детскую продукцию.
Все, что касается изделий для детей,

вошло в технический регламент. В этом
году мы разработали технический
регламент на продукцию легкой про6
мышленности и в ноябре внесли его в
правительство. Полагаем, что в этом
году постановление будет подписано
и через год его введут.

Хорошо, почему попадает
некачественный товар на
барахолки, понятно, но в
супермаркеты и бутики?..
Там!то уж весь товар должен
быть сертифицирован?
– Гарантии и там никакой нет. Если

пройтись по магазинам, то на продук6
цию, которая сейчас продается, вы

ничего не найдете. И сейчас получа6
ется, что детские изделия, даже для
новорожденных, – синтетические.
Обуви из Китая сейчас поступает 75%,
и она из таких химических материа6
лов, которые вообще недопустимы для
изготовления детской обуви. Но нико6
му дела нет.

А отечественных предприя!
тий, которые могли бы конку!
рировать с китайскими
товарами, у нас нет?
– Есть свои предприятия, которые

занимаются изготовлением промыш6
ленных товаров. Они чудом выжива6
ют, но пока работают. Но у нас получа6

ется, что мы развиваем Китай, Тур6
цию, а промышленность своей стра6
ны губим. У нас же такой подход сло6
жился, что иностранное лучше. Хотя
когда6то это, может, так и было. При
советской власти считалось, что им6
портное – это хорошо. Но по пищевым
продуктам люди через свой желудок
быстро поняли, что красивые обертки
– это не есть признак качества и безо6
пасности.

Что касается одежды, то даже в
высших эшелонах власти говорят, что
наши предприниматели не могут про6
изводить качественную продукцию.
Хотя за последние 15 лет предприя6
тия наши сделали большой скачок.
Все работают на конкретного заказ6
чика, и весь товар сразу доходит до
потребителя. Посмотрите на наши
предприятия на юге – суперсовремен6
ные, оснащенные по последнему слову
техники. Они экспортируют 100 про6
центов своей продукции. У нас есть и
компании, экспортирующие свой то6
вар на европейский рынок, и компа6
нии, работающие на внутренний ры6
нок и производящие достойную про6
дукцию.

Мы считаем, что наше правитель6
ство должно прививать патриотизм к
нашему местному производителю, как
это делается в других странах. Даже в
Узбекистане поняли, что наше – луч6
ше, качественнее и безопаснее. Я об6
ращалась и в СЭС, и в финполицию,
но там говорят: хлопнем мы одного –
это не решит в целом проблемы. Если
государство разрешило этот беспре6

ЗАМЕТКИ ПО ПОВОДУ

На правительство надейся, но сам не плошай
Когда государству нет дела до качества, потребителю

приходится выбирать лучшее из худшего

дел, который у нас творится на внут6
реннем рынке и который топчет наше6
го отечественного производителя, то
о чем тогда можно говорить. Это са6
мая настоящая контрабанда, узако6
ненная на правительственном уровне.

Без господдержки
бороться трудно

Президент Лиги потребителей
Светлана САВЧЕНКО подтвердила
мнение г6жи Худовой, что без госу6
дарственной поддержки очень труд6
но бороться с некачественной продук6
цией, завозимой из Поднебесной:

– Мы ничего не делаем для защи6
ты от некачественных китайских това6
ров. Надо бороться, но люди сами это6
го не делают. У нас нет государствен6
ной политики в этой сфере. Есть го6
сорганы, наделенные полномочиями,
но сейчас еще ввели мораторий на
проверки и, судя по всему, никто ни6
чего не проверяет. В крупных магази6
нах и супермаркетах то же самое. У нас,
например, нет специализированной
лаборатории генетически модифици6
рованных продуктов. Мы вообще не
знаем, что едим. И потребитель даже
не задается вопросом, за что он пла6
тит вообще. Например, в двадцати
восьми странах мира адаптирован
учебник, который мы первыми в мире
написали для студентов наших вузов:
«Практика и аспекты в сфере защиты
потребителей». Но у нас этого пред6
мета нет вообще! Государство не сле6
дит, а потребитель самостоятельно не
может разобраться, что же ему пред6
лагают.

 …Вот и получается, что у нас, как в
той пословице: «На бога надейся – да
сам не плошай». Раз правительству до
проблем потребителей нет никакого
дела. А, может, и молчит наш кабмин
совсем неспроста – может, это просто
кому6то выгодно?

Даже в Узбекистане поняли, что наше – лучше, качественнее и
безопаснее. Но в нашей СЭС и  финполиции говорят: хлопнем
мы одного – это не решит в целом проблемы.

АВТОПРОМ

Финансовый кризис тя6
желейшим образом

сказался на автомобильной
промышленности как США,
так и Европы. Еврокомис6
сия намерена созвать в
ближайшее время в Брюс6
селе экстренный «автомо6
бильный» саммит, а тради6
ционный автоконцерн Гер6
мании Opel вот уже во вто6
рой раз обратился к немец6
кому правительству с са6
мым настоящим воплем о
помощи. Напомним, что в
первый раз федеральный
кабинет министров отказал
руководству компании в
кредите размером 40 млрд
евро.

Спасти Opel,
но не GM

 Бич перепроизводства в
большей или меньшей сте6
пени поразил все немецкие
автопредприятия, однако
положение Opel оказалось
гораздо хуже, чем у всех ос6
тальных. И виной тому – не
столько финансовый кри6
зис, сколько, мягко говоря,
кризис головного концерна
– американского General
Motors из Детройта. Имен6
но полная зависимость от
идущего ко дну американс6
кого автогиганта стала ос6
новной причиной, по кото6
рой правительство Герма6
нии не в состоянии помочь
компании.

Как  подчеркнул министр
финансов Германии Пеер
ШТАЙНБРЮК, в чьем веде6
нии находится распределе6
ние «стабилизационного
пакета», даже если бы фир6
ма Opel получила запро6
шенные 40 млрд евро, не
существует ни малейшей
юридической возможности
воспрепятствовать утечке
этих денег в США, где они
послужили бы спасению
GM. Выручать же разоряю6
щийся на глазах американ6
ский концерн у руководства
ФРГ нет никакого желания,
так что единственный спо6
соб помочь Opel – каким6
нибудь образом «оторвать»
ее от Америки.

В среду один из круп6
нейших немецких произво6
дителей солнечных бата6
рей, фирма Solar World,
официально сообщила о
своей заинтересованности
в приобретении четырех
основных заводов Opel в
Германии. Однако руковод6
ство General Motors отреа6
гировало на предложение
резко отрицательно. Это
еще более усилило подо6
зрения немецкого прави6
тельства: оно подозревает,
что GM использует Opel в
качестве «подсадной утки»
– мол, спасите ваше пред6
приятие, а заодно и нас.

 В таких условиях, как
обычно, возникают самые
невероятные слухи: в прес6
се курсируют сведения, что
Opel вот6вот будет куплен
некими иностранными ин6
весторами. В числе предпо6
лагаемых претендентов на6
зывается известный индий6
ский автоконцерн Tata, ус6
певший уже купить традици6
онные британские марки
Jaguar и Land Rover, южно6
корейская фирма KIA, а так6
же некая анонимная «груп6
па российских инвесторов».
Специалисты, однако, со6
мневаются в том, что кто6
либо в самом деле интере6
суется Opel: кризис ведь –
мировой, так что в перечис6
ленных странах своих про6
блем хватает.

И в Европе, и в Азии
 Тем не менее ввиду со6

вершенно отчаянного поло6
жения руководство фирмы
Opel решилось еще раз по6
просить о помощи: оно на6
правило письмо не только
канцлеру Ангеле МЕРКЕЛЬ,

но и премьер6министрам
четырех федеральных зе6
мель Германии, где распо6
лагаются заводы этого
предприятия. Руководители
этих земель должны кровно
болеть за местные заводы
Opel: помимо весьма при6
личных налоговых отчисле6
ний в казну, они обеспечи6
вают занятость тысячам
рабочих. Так что канцлер
Германии собрала всех за6
интересованных политиков
и менеджеров в Берлине,
чтобы посовещаться с ними
о путях спасения идущего
ко дну концерна.

Как выяснилось, п ри6
надлежность Opel к General
Motors – не единственная
проблема. К примеру, ми6
нистр экономики Германии
Михаэль ГЛОСС справед6
ливо опасается, что «вслед
за Opel и другие компании,
вступившие в фазу пере6
производства, захотят
спрятаться под крыло го6
сударства». А ведь спра6
ведливость требует, чтобы
помощь была предложена
всем, кто в ней нуждается,
а не «избранным». Может
ли немецкое правитель6
ство скупать излишки про6
изводства всех подряд
отечественных автокон6
цернов? Скорее всего, нет.

Кроме того, помощь Opel
или любому другому авто6
концерну может войти в
противоречие с европейс6
ким антимонопольным за6
конодательством. Именно
об этом напомнил немецко6
му кабмину президент Евро6
парламента Ханс6Герт ПОТ6
ТЕРИНГ. По его словам, лю6
бые виды помощи, в том
числе и запрашиваемая ру6
ководством Opel правитель6
ственная гарантия под кре6
дит на сумму 9 млрд евро,
должны быть тщательно
проверены европейскими
юристами. Впрочем, Потте6
ринг несколько смягчил
свое грозное предупрежде6
ние, заявив, что в столь ис6
ключительном случае есть
смысл подумать об измене6
нии европейского законо6
дательства.

Еще более доброжела6
тельно оказался настроен
еврокомиссар промышлен6
ности, немец Гюнтер ФЕР6
ХОЙГЕН: Opel – европейс6
кое предприятие, – подчер6
кнул он в своем письме пра6
вительству ФРГ, – и следу6
ет позаботиться о том, что6
бы оно не исчезло с евро6
пейского рынка». Ферхой6
ген совершенно прав: если
Opel «утонет», он утащит за
собой на дно далеко не
только десятки тысяч рабо6
чих мест в Германии. Сбо6
рочные заводы Opel дей6
ствуют во Франции и Бель6
гии, в Словении и Чехии,
причем экономики восточ6
ных стран ЕС гораздо сла6
бее немецкой и удар, кото6
рый испытают они, окажет6
ся гораздо более болезнен6
ным, чем тот, который при6
дется испытать Германии.

 Более того , одной Евро6
пой дело не ограничится.
Последние пять лет Opel
выживал в основном за счет
экспорта автомобилей в
Россию и страны Централь6
ной Азии. За это время
здесь возникли целые сети
автомагазинов, центров те6
хобслуживания, представи6
тельств этого концерна. И
все это может исчезнуть как
по мановению волшебной
палочки – опять тысячи лю6
дей останутся на улице.
Получается, что от решения
немецкого правительства в
какой6то степени зависит
множество стран и людей.
Остается надеяться, что
немецкое правительство не
состоит из «двоечников» и
сможет найти решение за6
дачи, в которой очень много
неизвестных.

Хроника
пикирующего «Опеля»

В Германии решают, как оказать помощь
автоконцерну, не вступая в противоречие

с европейским законодательством
Правительство Германии оказалось перед сложнейшей
задачей: спасти один из старейших автоконцернов
страны и не нарушить при этом законодательства. Пос!
ледние пять лет Opel выживал в основном за счет экс!
порта автомобилей в Россию и страны Центральной
Азии. За это время там возникли целые сети автомага!
зинов и представительств. И все это может исчезнуть
как по мановению волшебной палочки.

Виктор ЛЕРНЕР
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